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Forord

Denna rapport ar resultatet av ett projekt som finansierats av ELAN och
Goteborg Energis Forskningsstiftelse. Syftet ar att underséka hur anvandare,
aterforsaljare och elnatsforetag ser pa egenproducerad el, samt diskutera
vilka institutionella effekter egenproducerad el skulle kunna fa pa
elmarknaden. Vi vill forst och framst tacka alla vara intervjupersoner for att
de stallt upp och delat med sig av sina erfarenheter av marknaden for
smaskalig elproduktion! Vi vill ocksa rikta ett stort tack till Per Gyberg vid
Tema Teknik och social férandring (tema T), Link&pings universitet som var
med i inledningen av detta projekt och bl.a. genomférde intervjuer. Tack
ocksa till seminariegruppen TEknik, Vardag, Samhalle (TEVS) vid tema T for
deras vardefulla kommentarer pé ett tidigt utkast pa denna rapport.

En referensgrupp har varit utsedd for projektet bestdende av:
* Peter Bennich, Energimyndigheten

* Sven-Allan Eklund, Elforsk

* Anne Kodeda, Goteborg Energi

¢ Johan Olofsson, Goteborg Energi

* Linus Palmblad, Energimyndigheten

Referensgruppen har I6pande haft méten under projektet for avstdmning och
diskussion. Vi vill tacka referensgruppen for att ha bidragit med sitt
expertkunnande och for givande diskussioner och kommentarer under
arbetets gang!

Linkdping, juni 2009

Jenny Palm & Maria Tengvard
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Sammanfattning

Fornyelsebara energilésningar sdsom solpaneler och vindkraft framstélls som
en viktig del i utvecklingen av hallbara energisystem och for att méta de allt
storre klimathoten och har dessutom fordelen att de kan anvandas utan att ha
oaterkallelig inverkan p& jordens ekosystem. En snabb spridning och
etablering av fornyelsebar energiteknik ar viktigt. Dessa l6sningar har
emellertid problem med att etablera sig pa marknaden och att problematisera
hur spridning av sol- och vindlosningar kan underlattas ar en angelagen fraga.

Rapporten behandlar en speciell typ av smaskaliga fornyelsebara l6sningar
som marknadsférs mot de svenska hushallen. Under 2008 har bland andra
foretagen “Egen El i Stockholm AB” (bendmns fortsattningsvis "Egen EI”) och
”"Home Energy” lanserat ett koncept med smaskaliga vindturbiner och solceller
som hushallen pluggar in direkt i sitt eluttag sa att den egenproducerade elen
kan anvandas direkt.

Syftet ar att undersoka hur anvandare, aterfoérsaljare och elnatsforetag ser pa
sddan egenproducerad el, samt diskutera vilka institutionella effekter
egenproducerad el skulle kunna fa pa elmarknaden.

Det huvudsakliga tillvagagangssattet for materialinsamling har varit
djupintervjuer med 20 hushall, atta aterfoérsaljare av sol- och vindkraft, fem
elnatsforetag, samt Svensk Energi och IKEA Greentech.

Slutsatserna fran studien ar att marknaden for smaskalig elproduktion pa
hushallsnivd annu & omogen. Den mediala uppmarksamheten kring bolaget
Egen El varen 2008 har dock fatt fler hushall uppmarksammade pa att
konceptet finns och det 6kade intresset syns bland annat pa att antalet
forfrdgningar hos oOvriga aterforsdljare och elnatsforetag oOkar. Enligt
aterforsaljarna ar det &n sa lange svart att forsorja sig pa att salja smaskaliga
elproduktionskoncept till hushdallen. Dock &ar de optimistiska infor de
kommande &andringarna i regelverket kring smaskalig elproduktion samt de
fordelar IKEAs solcellssatsning kan fora med sig.

Elnatsforetagens ser positivt pA konceptet med att hushall producerar sin
egen el, aven om de ocksa pekar pa vissa problem vad galler elsdkerhet och
hur elnaten skulle kunna klara av att ta emot denna el.

Nar det galler hushallens motiv for att investera i solceller eller vindturbiner
marks framforallt hansyn till miljon. | vissa fall har hushallen en utpraglat
miljovanlig livsstil och att investera i tekniken ar ett satt att goéra nagot pa
energiomradet. For andra ar investeringen symbolisk, hushallet vill illustrera
att det &r miljomedvetet och féregd med gott exempel. For ytterligare nagra
ar investeringen en protest mot ‘systemet’ med dess stora, dominerande
aktorer eller ett satt att bli mer sjalvférsdrjande.

Ekonomiska aspekter, hdnsyn till grannar samt problem att hitta en plats att
installera produkterna pa ar de framsta anledningarna till att hushallen valjer
bort dessa produkter.

For att smaskaliga produktionslosningar ska kunna fa spridning och na en
majoritet av svenska hushall behover bland annat de ekonomiska hindren
reduceras och administrativa rutiner samt regler forenklas och fortydligas.
Aven hindren i samband med installation behéver atgardas.



Summary

In the present era, renewable energy technologies (RETs), such as wind
turbines and solar cells (Photo Voltaics, PVs), are seen as an important part to
solve the problem of climate change. These are sustainable technologies that
can be used in the future without irreversibly damaging the earth’s
ecosystem. The rapid development of renewable energy technologies seems
vital. These technologies, however, face the problem of becoming established
on the market. Thus, to problematize how the diffusion of small scale wind
turbines and solar cells can be facilitated is of great concern.

In this report, a special form of small scale renewable solutions marketed
towards Swedish households is targeted. During the autumn 2008 the
Swedish companies “Egen El i Stockholm AB” ("Egen EI”) and "Home Energy”
launched a concept with small scale wind turbines and solar cells that the
households connect to the electricity socket so that the own produced
electricity can be used directly.

The purpose with this report is to analyze how users, retailers and grid
companies look upon such small scale production of electricity and discuss
what institutional effects own produced energy could have on the electricity
market.

The main research method used was in-depth interviews. We conducted
interviews with representatives of eight retail companies, five grid companies,
the industry organization Swedenergy, IKEA Greentech, and 20 households.

A main conclusion is that the market concerning households small scale
production of electricity is still immature. Though, the media attention that
Egen El recieved during spring 2008 has made more households aware of the
concept and householders increased interest in the concept is also recognized
by other retailers and amongst the grid companies. According to the retailers,
it is still hard to make a living from selling these kind of products to
household. Nevertheless, they are optimistic and believe that the changes in
regulations concerning small scale production of electricity and IKEA’s
investment in PVs will improve the situation. The grid companies, too, have a
positive outlook. Though, they stress a number of problems that could occur
with many households producing their own electricity. This is mainly related
to security and whether the grid will be able to handle this produced
electricity.

As for the households, environmental concerns supply the main motive for
adopting PVs or micro wind power generation. In some cases, the adopting
households have an extensively ecological lifestyle, so such adoption
represents a way to take action in the energy area. This investment is
symbolic for some, displaying environmental consciousness to others - to set
an example. For still others, the adoption is a protest against ‘the system’
with its large dominant actors or is a way to become self-sufficient. Such
micro-generation installations are rejected mainly on economic grounds; other
motives are respect for neighbours and difficulties finding a place to install a
wind turbine.



For these solutions to reach a majority of Swedish households, some
important measures are needed to be implemented to eliminate the economic
hindrances and to simplify the rules and installation process.
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1 Inledning

Fornyelsebara energilésningar sdsom solpaneler och vindkraft framstélls som
en viktig del i utvecklingen av hallbara energisystem och for att méta de allt
storre klimathoten. Dessa uthalliga energilésningar har fordelen att de kan
anvandas utan att ha oaterkallelig inverkan pa jordens ekosystem. De
fornyelsebara energikallorna lyfts nu ocksa fram politiskt, bade internationellt
och nationellt. | Kyotodverenskommelsen ingick en utékning av férnyelsebara
energikallor som ett mal for samtliga ratificerande parter. EU-kommissionen
har satt upp de s& kallade 20/20/20-malen: att 20 % av branslemixen ska
bestd av fornyelsebara alternativ, anvand primarenergi ska minska med 20%
samt att vaxthusgaserna ska minska med 20%. Detta ska uppnas fram till ar
2020 och jamforas med 1990 ars varden. Andra policyatgarder som ska leda
fram till en 6kad anvandning av fornyelsebara alternativ ar de gréna
certifikaten. Greenpeace har kalkylerat att fornyelsebara energikallor
ensamma kan svara for den energi som efterfragas ar 2100 givet att
energieffektivisering och minskad energianvandning blir ett prioriterat mal.*

En snabb spridning och etablering av férnyelsebar energiteknik ar viktigt.
Dessa l6sningar har emellertid problem med att etablera sig p& marknaden?
och att problematisera hur spridning av sol- och vindlésningar kan underlattas
ar en angelagen fraga. Den har rapporten ska behandla en speciell typ av
smaskaliga fornyelsebara losningar som marknadsfors mot de svenska
hushallen. Under 2008 har bland andra foretagen “Egen El i Stockholm AB”
(benamns fortsattningsvis "Egen EI”) och "Home Energy” lanserat ett koncept
med smaskaliga vindturbiner och solceller som hushallen pluggar in i sitt
eluttag s& att den egenproducerade elen kan anvandas direkt. Konceptet som
sadant, med smaskaliga vindanlaggningar och solceller, ar ingalunda nytt och
existerar i stor skala i bland annat Tyskland, Danmark och Japan. Aven i
Sverige har dessa smaskaliga produktionsanlaggningar haft en liten men
befintlig marknad sedan sjuttiotalet. Vad som ar nytt med detta koncept ar
att det marknadsfors som nagot enkelt. Losningarna ar sa enkla att vem som
helst kan installera dem och inga fackman behdvs involveras: nar
anlaggningen val ar hopmonterad ar det bara att ansluta den till eluttaget och
varken vindturbinen eller solcellerna kraver byggnadslov, enligt
marknadsforingen.

Solpaneler och vindturbiner ar pa manga satt valutvecklade och konkreta
tekniker dar manga vet hur de fungerar och anvdnds. Dessa smaskaliga
tekniker har dock haft problem med att etablera sig pd marknaden. Det
svenska elsystemet har byggts upp som ett centraliserat, storskaligt
produktionssystem med stora och fa energibolag och Elliott (2000) menar att

! Greenpeace (2005), Decentralising Power. An energy revolution for the 21%* Century,
UK: Greenpeace; se aven Pacala, S & Socolow, R (2004), “Stabilization Wedges:
Solving the Climate Problem for the Next 50 Years with Current Technologies”,
Science, (305) 968, 968-972.

2 Elliot, D. (2000), “Renewable energy and sustainable futures”, Futures, 32(3-4), 261-
274.
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smaskalig fornyelsebar elproduktion missgynnas av den befintliga
infrastrukturen. | Storbritannien, till exempel, har vindkraftsprojekt haft svart
att fa finansiering. Tekniken uppfattas som ny och riskfylld for investerarna.
Det existerande systemet med befintliga institutioner laser in tekniken och ett
teknikskifte ar svart att genomfora i praktiken.

Samtidigt finns exempel pa lyckosam etablering av smaskalig vindkraft, bland
annat i Danmark. Elliott framhaver Danmarks underifrdn-process driven av
tekniker inom jordbruket som en viktig bidragande orsak till att smaskalig
kraftproduktion har kunnat etableras pa marknaden. Runt 70 % av
installerade vindkraftverk i Danmark &gs av lokala vindkooperativ.® P4 samma
satt har lokalt dagande i form av bdnder och andra privatpersoner varit
betydelsefullt for att f& acceptans foér allt stdrre vindturbiner i Tyskland.*
Jacobsson och Lauber visar att det fanns manga lokala aktorer i Tyskland som
var beredda att ta en aktiv roll i utvecklingen av vind- och solel och att det
endast kravdes modest statligt stéd for att f& igdng en spridning av tekniken.®
I lander som Tyskland och Japan har det ocksd funnits stora statliga
stodatgarder for mikrogenerering alltsedan 90-talet.®

1.1 Syfte och fragestallningar

Syftet med rapporten ar att underséka hur anvandare, aterforsaljare och
elnatsforetag ser pa egenproducerad el, samt diskutera vilka institutionella
effekter egenproducerad el skulle kunna fa pa& elmarknaden. Projektet
inkluderar saval implementering och anvandning av anlaggningarna som
motiv och strategier for dess anvandning.

e Varfor valjer ett hushall en sddan l6sning? Hur tanker hushallen kring att
producera sin egen el?

¢ Vilka hinder och mojligheter upplever hushallen att det finns for att
tillagna sig smaskaliga elproduktionsanlaggningar?

e Hur ser implementeringsprocessen ut och vilka problem stéter hushallen
pd? Hur méanga &r det som verkligen installerar en anlaggning for
egenproduktion och vilka drivkrafter respektive barridrer finns for att
installera eller inte installera?

* Hur ser motiv, problem och strategier hos elnatsforetag och de foretag
som lanserar tjansten ut?

¢ Vilken institutionell paverkan kan en vidareutveckling av denna typ av
koncept fa pa elmarknaden? Vilken policy skulle aktérerna vilja se utvecklas
kring dessa ldsningar?

% Elliott (2000), sid 263.

“ Ibid.

5 Jacobsson, S och Lauber, V (2006), “The politics and policy of energy system
transformation — explaining the German diffusion of renewable energy technology”,
Energy Policy, vol 34, sid 256-276.

® Keirstead, J. (2007) Behavioural responses to photovoltaic systems in the UK
domestic sector. Energy Policy, 35, 4128-4141, sid 4129; Widén, J (2009), Distributed
Photovoltaics in the Swedish Energy System. Model Development and Simulations,
Licentiate Thesis, Uppsala universitet.
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1.2 Disposition av rapporten

Rapporten ar upplagd sa att vi forst borjar med en kort beskrivning av den
svenska marknaden f6r sol och vindkraft. Daéarefter diskuterar vi hur
faltarbetet varit upplagt med framst genomférda intervjuer. Vi redovisar
tidigare studier som ror spridning av innovationer och slutsatser kring hur
hushall och privatpersoner resonerar kring att investera i fornyelsebar
energiproduktion. Déarefter diskuterar vi leverantorernas och elnatsféretagens
uppfattningar kring konceptet och dess moéjligheter och hinder att etablera sig
pad marknaden, foljt av de motiv som hushallen angett for och emot en
investering. Vi avslutar redovisningen av hushallsintervjuerna med att
analysera hur hushall som installerat sol- eller vindkraft upplevt bade
installation och déarefter funktion av produkterna. Rapporten avslutas med
slutsatser och en diskussion kring hur framtiden for dessa produkter kan
utvecklas.
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2 Den svenska marknaden for sol och
vind

Under 2008 uppgick den installerade effekten av vindkraft till 1048 MW och
produktionen av el uppgick till 1,99 TWh. Aven om det skett en stor dkning
under 2008 (40 %) ar vindkraftsandelen bara 1,4 % av den totala
nettoproduktionen i Sverige.’ Vid inledningen av 2008 finns det knappt 6 MW
installerad solcellseffekt i Sverige.® Marknadsandelarna for solceller och
vindkraft ar som synes inte stor i Sverige. Joakim Widén konstaterar att en
vanlig missuppfattning ar att den laga installerade effekten av solel i Sverige
jamfort med andra lander skulle bero pa att Sverige har en lag solinstralning.
Detta stammer dock inte utan instralningen ar bara marginellt lagre an i
Centraleuropa, daremot &ar de A&rliga variationerna stérre.® Marknaden for
bade vind och solel expanderar dock och natanslutna hushallskunder har pa
senare ar blivit mer intressant fér marknadsaktérerna.

Ostkraft har tagit hjalp av undersokningsforetaget Synovate Temo och
frdgade 512 privatpersoner om de var intresserade av att producera sin egen
el. Synovate Temos telefonintervjuare stallde foljande fraga till hushallen: Hur
intressant tycker du det later att kdopa nagon form av produkt for att
producera egen el fran sol eller vind, till exempel solpanel till huset eller
balkongen, litet vindkraftverk pa tomten, delagare i ett vindkraftverk?. 68
procent, eller 348 personer, tyckte det var mycket intressant. 100 personer
var helt ointresserade och bland dessa var det manga som menade att det
var for krangligt.*®

Som namndes i inledning lanserar nu ocksa flera bolag ett koncept med
smaskalig elproduktion som ska vara relativt enkelt att installera for
hushallen.

Bolaget "Egen EI” erbjuder kunden att hyra eller kbdpa en
produktionsanlaggning. De marknadsfér sin l16sning som enkel i betydelsen att
den &r latt att installera och ansluta till huset. Anlaggningarna varierar i
storlek och ar anpassade till olika typer av boendeformer. Produkterna ar
balkong-el (300 W; 27 000 kr), solféljare (540 W; 25 000 kr); solceller
(540W; 44 000 kr) och vindturbin (1000W; 50 000 kr).** I konceptet ingar en
vaxelriktare som gor om likstrom till vaxelstrom, vilken i sin tur gor det
mojligt att overfora elen direkt genom eluttaget. P4 sin hemsida framhaller
Egen El att konceptet kommer att bidra till utvecklingen av hallbara

7 Energimyndigheten (2009), Vindkraftsstatistik 2008, ES2009:03, Eskilstuna:
Energimyndigheten.

8 http://www.energimyndigheten.se/sv/Forskning/Kraftforskning/Solel/, hamtad 24
april 2009.

% Widén, J (2009).

10 Karlberg, L-A (2008), "Ostkraft har beviset: Svenskarna vill géra sin egen el”, Ny
Teknik, 20080428.

11 http://egenel.etc.se/produkter/5, hamtad 090103.
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energisystem och gdra elkonsumenten mer medveten om sin
energianvandning.

De produkter som "Home Energy” saljer ar Wind ball V100 (ca 500 kWh/ar,
32 349 kr), Wind ball 200V (1800 kwWh/ar, 60 750 kr) samt solceller dar
minsta paketet bestar av 2 stycken solcellspaneler pa tillsammans 320 W
(27 154 kr).** Aven har ingar vaxelriktare. Bolaget hjalper till med
installation, men kostnaden for den tillkommer p& priset. Aven “Windon”
producerar och levererar smaskaliga produktionsanlaggningar, dock endast
vindkraftverk pa 2 kW (57 000 kr), 3 kW (117 500 kr), 5 kw (139 500 kr), 10
kW (210 500 kr) och 20 kW (345 000 kr).*® Till detta kommer kostnad for
installation och torn som kostar fran 5 000 kr och uppat. | likhet med Egen El
och Home Energys produkter ar dessa anlaggningar anpassade for
natansluten drift, det vill sdga for leverans direkt in i elnatet.

For Egen ElI och Home Energys vindkraftverk kravs inte bygglov, vilket
daremot Windons verk kraver.

For att fA en bild av marknaden for smaskalig elproduktion fragade vi
ytterligare 5 aterforsaljare kring deras utbud och hur de ser péa efterfragan pa
deras produkter. Dessa besvarade vara fragor éver telefon och/eller per e-
post. En sammanfattning av produkttyper och antal forfragningar som
leverantdrerna haft under 2008, fram till oktober, framgar av tabell 1.

Tabell 1: Aterforsaljare av solpaneler och mikrovindturbiner som véra hushall har visat
intresse for

Foretag Typ av produkt Antal forfrAgningar/salda
i oktober 2008
Egen El Natanslutna system. Solceller 300 | 847 resp ca 30 salda
W & 540 W, vindkraftverk Vind 2/3 av forfragningarna,
(1000W) 50/50 i férséaljning
Windon Natanslutna vindkraftverk 2, 3, 5, totalt 12-1300 forfragningar

10 resp 20 kW

de allra flesta (cirka 95 %)
ror den pa 10 kw, 9 st 10
kW salda och ndgon enstaka
av de andra modellerna.

Home energy

V100 350-600 kWh 40-45 000 kr
totalt

V200 700-1200 kWh 90-95 000 kr
totalt

Inga hushall vid tiden for
intervjun (oktober manad)
men ett natanslutet hushall
pa vag att képa under
hosten. 7 foretag v100; 7
foretag v200

Switchpower

Solcellssystem 5kW till 150 kW
Alla natanslutna

For inte statistik, men
uppskattar 500
forfragningar de senaste 3
ar, 20% medfor skarpa
forslag, hélften av dem blir
affar last 3

years of which 20% . Mest

12 http://www.homeenergy.se/upload/pdf/Prislista%20Hemsidan%2020090201 2.pdf,
hamtad 090205.
13 http://www.windon.se/se/produkter.asp, hamtad 090301.
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forfrdgningar varen 2007
gatt ned iom finanskrisen

Lego Elektronik Solceller 600 W samt vindkraft Mindre &n 50, 1% investerar
12-48 W. till slut. Annu omogen
Endast salt solceller till marknad och ingen ekonomi
natanslutna hushall. for hushallen. Efterfragan

har 6kat pa senare ar.

Solarit tillhandahaller natanslutna Har salt totalt 5 vindturbiner
solcellspaket (525 W) samt och solcellspaket.
vindkraftverk (1000W)

Solarlab Saljer olika typer av Far minst 30 forfragningar
solcellslésningar. Annu ej salt till frAn natanslutna per ar
natanslutet hushall.

Hannevind Vindkraft Saljer natanslutna vindkraftverk Far mellan 20 och 50
frdn 2,2 kW och upp till 45 kWw. seriosa forfragningar i

manaden varav 5 till 10 av
dessa leder till affar.

2.1 Regelverket och tekniska forutsattningar for smaskalig
elproduktion

Enligt nuvarande skrivningar i ellagen ska alla producenter av el garanteras
tilltrade till nadtet. Innehavaren av natkoncessionen ar skyldig att se till att
den forstarkning av natet som kravs vid en anslutning ocks& gérs.** Om en
smaskalig elproduktionsanlaggning, sasom en solcellsanlaggning, ar ansluten
till elnatet finns, enligt Hedstrom och Stridh, inga tekniska problem att mata
in ett lokalt eléverskott pd elnatet.*® For att elproducenten skall f& ersattning
for sald el kravs det emellertid vissa administrativa atgarder sasom ett
inmatningsabonnemang hos natdgaren, med tillhdrande elméatning.
Tvavagsmatning ar en form av teknisk matutrusning som simultant kan lasa
av mangden producerad el som anlaggningen matar ut pa natet, samt den
méngd el konsumenten sjalv forbrukar.

Agare av smaskaliga elproduktionsanlaggningar, det vill sidga med en
installerad effekt lagre an 1,5 MW, ska betala den del av nattariffen som
motsvarar arlig kostnad for matning och rapportering, dar en typisk kostnad
ar 3 600 kr.'® Fér sma solcellsanlaggningar leder dessa avgifter till orimliga
ekonomiska kalkyler for natanslutning och férsaljning av egenproducerad el.
En annan konsekvens ar samtidigt att natforetagens intakter fran smaskalig
elproduktion inte tacker kostnaderna for drift och underhall, utan far tas in
genom hojda natavgifter for samtliga kunder. Det medf6r bland annat att
natavgiften blir hog for de kunder som bor i omraden med stor andel el fran
smaskaliga anlaggningar.

Anders Petersson har genomfért en Overblick &6ver olika typer av
mikrogenerering, det vill sdga att genom olika produktionssatt producera den
el som man férbrukar, och konstaterar att solceller &r den vanligaste
produktionskallan. Petersson menar att utvecklingen av sma
vindkraftsanlaggningar gar snabbt och att aven produkterna utvecklas. Han
konstaterar att alla som har for avsikt att leverera el till natet enligt Ellagen

14 SFS 1997:857, Ellagen.
15 Hedstrom, L och Stridh, B (2006), "Villkor for forsaljning av el frAn natanslutna
solcellsanlaggningar — nulage och forbattringsférslag”, Elforsk rapport 06:48.
16 H
Ibid.
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maste anmala detta till natagaren. Den lokala produktionen kommer att
kopplas bort frdn natet med hjalp av vaxelriktaren om fel uppstar. Enligt de
elnatsforetag som Petersson intervjuat ar det dock svart att na ut till
kunderna, dels om att elnatsdgaren ska informeras nar en anlaggning kopplas
in och dels om att kunden maste kontrollera instéllnings- och funktionsvarden
regelbundet. Fragetecken finns ocksd kring vad som hander vid
driftstérningar. Det finns direktiv som sager att om elnatet kopplas bort i
samband med stdrning ska all produktion kopplas bort. Det ar till exempel
inte tillatet att ga over till 6-drift. Detta loses traditionellt via olika tekniska
I6sningar. Det som dock inte ar klargjort ar vad som hander i ett 0,4 kV:s nat
da flera olika slags lokala produktionsslag ar anslutna till samma elnat.*’

2.1.1 Elsakerhet

Nar det géller elsdkerheten vid stickproppsanslutning av exempelvis solceller
ligger ansvaret pa produktsidan. Ar produkten godkiand och alla inblandade
vid installation och idrifttagande foljer gallande regler anses ocksa
elsakerheten for anlaggningen sakerstélld. Ander Petersson intervjuade
Elsdkerhetsverket som konstaterar att det kravs kraftfulla
informationsinsatser till berorda parter kring just elsdkerheten for dessa sma
anlaggningar. Elsdkerhetsverket tror ocksd att den tekniska utvecklingen i
kombination med ekonomisk utveckling kommer att leda till ett dkat antal
sméskaliga anlaggningar i systemet.*®

Elsdkerhetsverket har tagit fram en informationsbroschyr for vad som galler
vid installation av smadskaliga anlaggningar.’®* 1 broschyren framhéavs
inledningsvis tre punkter som sarskilt viktiga:

* Elnatsforetaget maste kontaktas innan installation sker
* Produkterna ska vara CE-maéarkta

* Installationsarbetet ar behdrighetskravande

Elsakerhetsverket sager i broschyren att elnatsforetaget maste garantera
sakerheten eftersom det finns risk for “bakspanning”.?® Vad bakspanning
betyder forklaras inte, men eventuellt varnar de héar for risken att en
inkopplad solpanel eller vindturbin kan skicka ut el pad ett i Ovrigt
spanningslést nat.

Elsakerhetsverket konstaterar ocksa att de har noterat att det finns solpaneler
och vindturbiner pd marknaden som ar forsedda med vanlig stickpropp.
Elsakerhetsverket betonar att det inte ar tillatet att ansluta elproducerande
utrustning till elnatet pa det har sattet. Ett sarskilt kontaktdon ska finnas och
monteras av behorig elinstallatér. Vad ett kontaktdon &r forklaras dock inte.

17 petersson, A (2008), Forstudie mikrogenerering, Elforskrapport 08:37. Stockholm:
Elforsk.

'8 Ibid.

19 Elsakerhetsverket, "Installation av smaskaliga anlaggningar fér vind- och solel”,
Kristinehamn: Elsakerhetsverket.

20 |bid., sid 3.

21 Vi anar att hushallen kommer att soka sig till Internet for att fa en forklaring av
bakspanning. Vi sokte darfor pa bakspanning via det populara sokverktyget Google,
men vi fick ingen traff med forklaring av begreppet.
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2.1.2 Matning av producerad el

Petersson tar dven upp maéatning i sin rapport. Under 2009 kommer samtliga
elmatare vara utbytta till elektroniska matare som Oppnar upp for manga
olika funktioner. Petersson menar att dessa matare ger goda férutsattningar
for att kunna hantera ett dkat inslag av mikrogenerering. Samtidigt visar
pagdende studier av Elisabeth Kjellsson vid Lunds Tekniska Hoégskola att
manga elmatare som installerats inte ar forberedda att registrera vilket hall
elen kommer fran och alltsa adderar strommen oavsett riktning. Det betyder
att kunden far betala aven for den egenproducerade el som gar via mataren.

De hinder som Anders Petersson identifierat for en utveckling av marknaden
for mikrogenerering ar:

* Administrativt tung hantering av anslutningsarenden.

* Elnatsforetagen saknar rutiner for att effektivt hantera ett kraftigt okat
antal anstkningar om anslutning till elnatet.

e Avsaknad av tydligt och enkelt regelverk bade vad galler tekniska och
administrativa atgarder.

* Ekonomiska hinder for ett storskaligt inférande.

e Lattillganglig information roérande elnatsanslutning och systemets
driftforhallanden inklusive realtidsinformation p& display avseende
effektriktning och storlek pa produktionen saknas.

* El- och elnatsbolagen ser inte sina mojligheter till att utveckla nya koncept
och erbjudanden.??

Det som han menar inte hindrar en utveckling &r:

* Tekniska regelverk (foreskrifter i kombination med standarder) finns for
hur denna typ av anslutning ska utféras.

* Elsakerheten ar sakerstalld om det tekniska regelverket féljs.

* Dagens generation elmatare med sina inbyggda funktioner for méatning av
elenergi i bada riktningarna. (Som noterades ovan ar det dock ofta inte dessa
matare som installeras).

e Kraven pa emission och immunitet vad avser elkvalité sakerstaller

sannolikt att elnatforetagen kan ta sitt ansvar for elnatets elkvalité.??

Ett huvudskal for att infora undantag frdn timvis matning for sma
produktionsanlaggningar aven i Sverige ar enligt Lennart Sdders natutredning
att det kostar s& mycket i relation till den lilla mangd el som produceras.
Kostnaden for att hantera alla timvarden framstalls som ett avgdrande hinder
for att investera i timvis matning. Systemet med elcertifikat gor ocksa att
anlaggningar utan timvis matning inte blir berattigade till dessa certifikat.
Soder uppger att det fanns 400 smaskaliga produktionsanlaggningar utan

22 petersson, A (2008).
2 |bid.
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certifikat under 2007, nagot som har att géra med den hdga kostnaden for
matning och inrapportering.?* | var studie blir elcertifikatsystemet inte
relevant att diskutera vidare. Detta eftersom vi har att géra med s sma
anlaggningar. Staten delar ut ett elcertifikat for varje producerad MWh el och
vi ror oss pa skalan for kWh.

Soder foreslar att producenten sjalv ska sta for matning och inrapportering till
elcertifikatsystemet och att anlaggningar som ar anslutna till ldgspanning med
en sakringsnivd om hogst 63 ampere inte behdver matas och rapporteras
over tiden. For dessa ska istdllet en schablon anvandas. Den smaskaliga
producenten ska kunna krava timvis matning men far da sjalv std for
kostnaden. Enligt forslaget ska en abonnemangsavgift som baseras pa vad
som produceras eller konsumeras (beroende pa vilket varde som blir hogst)
pa ett &r galla.?® Soder foreslar ocks& att en generell begransning for
nattariffen for ny fornybar energi om 3 ore/kWh inférs. Sma kraftverk, mindre
an 63 ampere, ska ocksa fa elcertifikat utan timmatning.

Soder menar att a&ven om det bara finns ett fatal solelsanlaggningar i Sverige
idag ar trenden att dessa Okar nar det galler produktion for hushallsbehov.
Kostnaden for att producera solel har successivt sjunkit och framférallt ar det
Ibnsamt dar elnét saknas. Daremot menar Sdder att kostnaden fortfarande &ar
for hog for att en “kommersiellt sjalvbarande marknad for natanslutna

solceller ska kunna skapas”.?®

Hedstrom och Stridh anser att Soders utredning kommer att medféra att sméa
solcellsanlaggningar (<63 A) far battre villkor an idag.?’ Den storsta fordelen
som de ser det ar att egenproduktion kan kvittas mot konsumtionen. Om
arsvis avstamning tillampas uppskattar de att vardet pa den producerade
solelen skulle motsvara ca 1 kr/kwWh.?® | dagslaget ar det daremot mer
Ibnsamt att anvanda den producerade elen sjalv, en situation som de menar
kvarstar aven om Soders forslag genomfors. Det skulle fortfarande kosta mer
att konsumera an att producera el, dessutom tillkommer administrativa
avgifter som sanker producentens eventuella vinst. Darmed kommer sma
anlaggningar aven i fortsattningen att sakna drivkrafter for att salja sin
egenproducerade el.?*

Hedstrom och Stridh menar att solel behdver kraftfulla stodatgarder for att
kunna komma in i energisystemet i storre skala. Det Sdders utredning kan
bidra med har, menar de, &r att undanrdja ekonomiska och administrativa
hinder for att ansluta, handla och mata solel fr&n solcellsanlaggningar.°
Hedstrom och Stridh listar olika mdéjliga intdkter och kostnader foér en
solelsproducent. Bland intdkterna finns:

e Solel ersatter kopt el for egen forbrukning, vilket forfattarna skattar till 1
kr/kWh.

24 spder, L (2008), Battre kontakt via natet — om anslutning av férnybar elproduktion,
SOU 2008: 13, s 20f.

25 spder, L (2008).

26 spder, L (2008), sid 76.

27 63 ampere ger vid en trefas l&gspanning en effekt pa 43,5 kW.

28 Hedstrém, L och Stridh, B (2008), Ekonomiska konsekvenser vid nettomatning av
elleveranser. Fran mindre solcellsanlaggningar Elforsk rapport 08:13.

29 |pid.

%0 |bid.
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¢ Elhandel med el6verskott, via avtal med elhandelsavtal, vilket baserat pa
historiska data ger en intakt pa 0,21-0,62 kr/kwh.

* Elcertifikat via avtal om elmatning med elnatféretag och handel med
elcertifikat via sa kallat Cesarkonto hos Svenska Kraftnat, vilket ger en intakt
pa ca 0,2 kr/kWh.

* Natkreditering via avtal om elméatning med elnatféretag, vilket beraknat
pa historiska data ger en intakt pd 2-3 ére/kwh.3!

Den kostnad den som vill leverera till natet, och alltsd blir producent, star
infor ar bland annat abonnemang for elméatning av anslutningspunkt for att
mojliggbra elhandel och natkreditering via elnatforetag, en avgift som skulle
bli 600 kr/ar. Dessutom kan skatt tillkomma om nettoproduktionen raknas
som kommersiell verksamhet.

2.2 Internationell utblick

Enligt Soders natutredning visar Spanien, Portugal, Tyskland och
Storbritannien upp en stark utveckling vad géller produktion av férnybar el.
Den skillnad i lagstiftning i jamforelse med Sverige som Soéder pekar pa ar
bland annat:

e Ersattningsnivan: Samtliga fyra studerade lander har hogre ersattning for
el producerad i vindkraftverk.

* Nattariffer: Inga nattariffer for produktion av fornybar el tillampas i vare
sig Spanien, Portugal eller Tyskland. Detta ar viktigt att notera nar
ersattningsnivaer i olika lander jamfors.

¢ Ovriga natinvesteringar: | de olika landerna rader skiftande detaljreglering
for vilka forstarkningsatgarder i elnaten som ska finansieras av elproducenter
respektive natforetag.

e Krav pa matning for sma anlaggningar: |1 Tyskland, Spanien och Portugal
finns inga krav p& att mindre anlaggningar ska mata och rapportera en gang i
timmen. Ersattning for el producerad inom fastigheten &r dock ofta sa hdg att
det lI6nar sig att sélja denna el i stallet for att anvanda den till att minska sin
egen konsumtion.*

Nar det galler matning skiljer Tyskland, Portugal och Storbritannien pa
produktion inom en konsuments anlaggning fran till exempel solpaneler och
natanslutna produktionsanlaggningar. Konsumenternas egen anlédggning
kraver inte matning och ingen ersattning sasom el-certifikat utgéar. | Tyskland
och Spanien kan man valja nettomatning om produktionen 6verskrider den
mangd el som konsumeras. Da faktureras bara konsumtionen minus den
eventuella produktion som skett under perioden. Detta anvands pa mindre
anlaggningar upp till 500 kW. F6r mindre natanslutna anlaggningar finns i
Tyskland och Storbritannien enklare och billigare métutrustning. Ersattningen

31 Ibid.
32 spder, L (2008), sid 17.
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for producerad el ar samtidigt nastan tre ganger sa hég som for kostnaden av
konsumerad el.*

Maria Brogren redogoér i en Elforsk-rapport kring vad som framkom vid 23rd
European Photovoltaic Solar Energy Conference and Exhibition. Under
Industry Forum i samband med konferensen presenterade European
Photovoltaic Industry Association (EPIA) malet att elproduktionen fran
solceller i Europa ar 2020 ska vara 12 %. Det kraver att marknaden vaxer 40
% per ar fram till ar 2020. Bade Spanien och Grekland ger marknadsstod till
solceller, a&ven om Spanien planerar att strama at stodet. Detta har emellertid
resulterat i manga installerade system i Spanien och an sa lange manga
ansokningar i Grekland. Italien har under 2007 foérdubblat sin effekt till 100
MW och man berdknar att den installerade effekten ar 2009 kommer att na
450 MW. | Japan har man svarigheter att integrera mer solceller i norr pa
grund av otillracklig kapacitet i elnatet.®*

Brogren redogor vidare for att 33 % av de som har installerat solceller i
Italien ar privatpersoner. Handlaggningen for solcellsanlaggningar varierar
mellan och aven inom lander. Tyskland har anmaérkningsvéart Kkorta
handlaggningstider pa maximalt en manad vilket forklaras av tydliga politiska
direktiv och stor erfarenhet av att handlagga sddana arenden. Detta kan
jamforas med Spanien som har ett ar i genomsnittlig handlaggningstid och
Italien och Frankrike som har sju ménader.®®

Brogren menar att konferensdeltagarna sag brist pa kvalificerad personal,
bade inom forskning och installation, samt pa riskvilligt kapital som de stora
hindren for fortsatt tillvéxt for solceller. Daremot menade man att solceller
inom kort kommer att vara konkurrenskraftig med annan elproduktion.3®

33 soéder, L (2008), sid 98.
Brogren, M (2008), ”23rd European Photovoltaic Solar Energy Conference and
Exhibition Konferensbevakning” Elforsk rapport 08:64.
35 Brogren, M (2008).
36 1bid.
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3 Metod och material

Det huvudsakliga tillvdgagangssattet for materialinsamling har varit
djupintervjuer med hushallsmedlemmar, aterforsaljare av sol- och vindkraft,
elnatsforetag, samt IKEA Greentech.

For att fA en bild av den svenska marknaden for smaskaliga vind- och
solcellsanlaggningar har ett urval av verksamma aterforsaljare intervjuats. Vi
intervjuade atta aterfoérsaljare och dessa ar Egen El, Windon, Home Energy,
Switchpower, Lego Elektronik, Hannevind, Solarit och Solarlab. Tre av dessa
intervjuades pa sina kontor eller vid ett visningsverk, en har intervjuats per
telefon medan fyra féredrog att svara pa vara fragor per e-post, med foljden
att vi till viss del fatt olika utforliga svar fran aterforsaljarna. Detta da en
interviju ger mojlighet att stalla foljdfragor pa ett satt som gar forlorad vid
skriftlig korrespondens.

Vissa av de intervjuade aterforsdljarna siljer smaskaliga vind- och
solcellsanlaggningar till fristdende saval som natanslutna hushall, medan
andra uteslutande riktar sig mot natanslutna hushall. P& marknaden finns
emellertid en rad aterforsaljare som endast vander sig mot hushall som av
olika anledningar inte &r anslutna till elnatet samt mot bat- och
husvagnsagare. Eftersom samtliga hushall i denna undersdkning ar
natanslutna faller nyss namnda aterforsaljare bort och har darmed inte
inkluderats i studien. Vi anvande en intervjuguide som innehdll féljande
omraden: 1. Personens bakgrund, 2. Hur lange har ni salt smaskaliga
anlaggningar till hushall som &r natanslutna, 3. Produkter, 4. Antal
forfragningar, salda, 5. Drivkraft och hinder, 6. Vem &r kunden, 7. Vanliga
fragor, 8. Installation, 9. Konkurrenter, 10. Framtid.

IKEA Greentech har annu inte kommit igdng med sin solcellssatsning men
kommer att satsa 50 miljoner for att utveckla billigare solceller. Med
anledning av detta intervjuade vi en representant for féretaget. Intervjun
skedde p& dennes kontor.

Vi har aven intervjuat fem elnatsféretag och Svensk Energi per telefon. De
fem elnatsféretagen ar E.ON, Vattenfall, Fortum, Utsikt och Gdteborg Energi.
For att finna en kontaktperson som hade kontakt med hushallen i fragor kring
egenproducerad el ringde vi energibolagens vaxel. Det var dock svart att via
dem finna ratt person. Detta eftersom de helt enkelt inte visste vem som
kunde svara pa vara fragor. Darfér vande vi oss till personer i ELANs styrelse
som kunde leda oss vidare. | samtliga fall var det personer inom
elnatsforetaget som hade denna kontakt med kunderna och darfor ar det bara
elnatsféretag och inga elhandelsbolag med i studien. Till elnatsféretagen
anvande vi en intervjuguide med foljande teman: 1. Personens bakgrund, 2.
Kannedom om egenproducerad el, 3. Kontakt med hushall, 4. Vad svarar ni
hushallen, 5. For- och nackdelar med konceptet, 6. Hinder och majligheter —
marknad, teknik, 7. Samverkan med andra aktorer kring detta, 8. Elméatare,
9. Framtid.

Nar det galler elnatsforetagen och aterforsaljarna redogor vi for vilket foretag
personen som svarat representerar medan intervjupersonen halls anonym. Vi
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skickade aven ut de delar av rapporten som berdr intervjuerna med
elnatsforetagen och aterforsaljarna och bad dem se éver om vi hade uppfattat
dem korrekt och om de vill tillféra eller fortydliga nagot ytterligare.
Darigenom fick vi in en del kompletterande information som lagts in i
rapporten.

Hushallen som vi har intervjuat har begart in offerter p& produkter fran "Egen
El”, "Windon” eller "Home Energy”. De deltagande hushallen har kontaktats
av det foretag de varit i kontakt med och tillfrdgats om de velat delta i
studien. | fallet med Egen Els kunder uppgav 32 hushall att de var villiga att
delta. Efter en del bortfall blev slutresultatet djupintervjuer med 16 hushall. |
fallet med Windons kunder har tva hushall som kopt en anlaggning kontaktats
och intervjuats medan ett hushall som deltar i studien stod i begrepp att kdpa
en anldggning av Home Energy hdsten 2008. Fordelningen av kunder mellan
foretagen ser darfor ut enligt foljande:

Egen El Windon Home Energy Okant foretag Totalt antal
hushall
16 2 1 1 20

Oftast intervjuade vi en familjemedlem fran varje hushall, men i tva fall
deltog bada hushallets vuxna medlemmar (man och hustru). Vi intervjuade i
huvudsak den hushallsmedlem som anmalt intresse via aterforsaljaren, men i
vissa fall valde hushallen sjalva ut en annan (vuxen) familjemedlem att
genomféra intervjun, ndgot som hade att gora med man av tid och andra
praktiska aspekter. Fem av de intervjuade &r kvinnor. Atta intervjuer
genomfordes i hushéallens hem eller pd annan plats som hushallen valde. Tio
intervjuer skedde per telefon. | tva fall énskade hushallen - och fick ocksa -
besvara vara fragor skriftligen och korrespondensen skedde via e-post.

Intervjuerna varade mellan 20 minuter och 1.5 timmar, var
semistrukturerade och spelades in med en MPS-spelare. Intervjuerna med de
som valt bort att investera i en anlaggning blev kortare, medan de langre
intervjuerna var med de som hade installerat anldggningarna. Detta beroende
pa att vi hade fler frdgeteman till de hushall som installerat produkterna. Vi
anvande en intervjuguide som var indelad i féljande teman: 1.
Bakgrundsdata, 2. Forsta kontakt med konceptet egenproducerad el och
varfor hushallet var intresserat av konceptet, 3. Barriarer och drivkrafter for
att investera i konceptet, 4. Information de fatt kring olika produkter, 5. For-
och nackdelar med olika I6sningar, 6. Vilket beslut de fattat eller var i
beslutsprocessen hushallet befinner sig, 7. Energianvandning — medvetenhet
och energieffektiviserande atgarder.

Intervjuerna har sedan skrivits ut och sammanstéllts. | en del fall har vi
kontaktat hushallen i efterhand for att f& kompletterande svar eller for att
folja upp vad som hént efter det att intervjun genomforts. Detta galler for de
hushall som vid intervjutillfallet uppgav att de stod i begrepp att skaffa en
anlaggning, men annu inte hade genomfort sjalva transaktionen. Tre manader
efter intervjutillfallet uppgav tva av fyra kontaktade hushall att de nu skaffat
en anlaggning och har saledes raknats in i kategorin hushall som har koépt en
anlaggning (se nedan). De intervjuade hushéallsmedlemmarna har
anonymiserats och benamns nedan hushall 1-20; i de fall tva personer i
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hushallet intervjuats indikeras detta genom att vi lagt till "a” eller "b” till
hushallets nummer.

Hushallen i var studie har antingen kopt en anlaggning, ar pa vag att gora sa
alternativt overvager att kopa eller har beslutat sig for att inte genomfora
investeringen:

Har kopt Pa vag att kopa Overvager att kopa Har beslutat att inte
kopa
9* 2 6 3

*Av dessa har fyra borjat anvanda anlaggningen.

Nedan redovisar vi 6versiktligt hushallens bakgrund, med bland annat antal
hushallsmedlemmar, boendeform, alder och inkomst.

Ungefar lika manga enpersonshushall, tvapersonshushall och
flerpersonshushall med mellan tre och fem familjemedlemmar finns bland de
intervjuade. En del av de intervjuade har bott i sina bostadder i mellan 10 och
35 &r medan andra ar relativt nyinflyttade. Respondenterna ar mellan 30 och
75 ar och bor oftare i separata enbostadshus &an i lagenhet, antingen
permanent eller periodvis dar husen fungerar som fritidsbostad. Ofta ar dessa
gardar, dar anlaggningarna har installerats eller ar tankta att installeras,
forhallandevis avskilt belagna. Skog och sjo omger manga ganger husen och
den rurala miljon ar pataglig: inte sallan bedrivs lantbruk och andra
jordbruksnaringar i narheten.

Saval de som bor i lagenhet som hus uppgav att de ar intresserade av att
paverka sin energianvandning och energieffektiviserar ocksa. Detta sker bland
annat genom att tillaggsisolera, halla lagre inomhustemperatur och duscha
kortare, anvanda lagenergi- alternativt diodlampor samt vattenkokare, cykla
istallet for att &ka bil, slacka lampor och stanga av elektronisk apparatur helt
samt minimera anvandandet av dessa apparater. Atgarderna ar flera och ar
enligt vissa respondenter en integrerad del av en mer omfattande livsstil som
innebér att inte forbruka naturresurser i onddan, oavsett vad de tar sig for.

De flesta av de intervjuade hushéallsmedlemmarna har nagon form av hogre
utbildning och tjanar ocksa relativt bra — oftast mellan 300 000 och 750 000
kronor per person och &r. En del har teknisk bakgrund och arbetar som
elektriker eller dylikt. Ytterligare nagra arbetar inom energi- och eller
miljorelaterade omraden, aven om detta inte kan sagas vara ett generellt
drag. Gemensamt for de intervjuade &r dock att de angett att de har ett
intresse for miljofrdgor, ma det vara inom professionen eller nagot de
engagerar sig i pa fritiden.

Hushallens ungefarliga arskostnad for el och varme varierar stort, ndgot som
bland annat kan forklaras av hushallets respektive bostadens storlek,
bostadsform, uppvarmningssystem samt elavtal med mera. Generellt sett
ligger dock arskostnaden for el och varme p& mellan cirka 6000 upp till 30000
kilowattimmar per ar och hushall. De vanligaste uppvarmningsformerna ar
vedeldning, olika luft och vattenburna uppvarmningssystem, direktverkande
el, berg- och jordvarme samt solfangare (fér varme). Slutligen har nagra av
hushallen kopt vindandelar i olika vindkooperativ.
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3.1 Farre producerande hushall an forvantat

Ett av syftena med denna studie var &aven att undersdéka huruvida
egenproduktion av el leder till att hushallen andrar sitt energibeteende,
exempelvis genom att 6ka sina elférbrukande aktiviteter under de perioder da
den egna elproduktionen ar stor. For att undersdka detta var tanken bland
annat att lasa av elmataren och be de hushall som installerat egenproducerad
el att fora tidsdagbok. Detta visade sig dock vara mer komplicerat &n vantat.
D& fem av hushallen annu inte har kommit igdng med elproduktionen, och tre
av dessa heller inte har installerat sjalva anlaggningen, aterstar alltsa endast
fyra hushall som har tagit sin produktionsanlaggning i bruk. Detta skedde i de
flesta fall under var undersokningsperiod - bara ett hushall har haft
fungerande anldggningar under langre tid - och vi hann inte genomfdra
matningar. Det ar darfor for tidigt att saga nagot om eventuella sankta
elkostnader eller andra forandringar vad galler hushallens energibeteenden.
Ett mer utforligt resonemang om de hushall som installerat, och bdrjat
anvanda sin produktionsldsning, aterfinns i kapitlet ”Installation, funktion och
andra omstallningar bland de hushall som producerar sin egen el” samt
senare i analysen. Detta bygger dock pa hushallens intervjusvar.
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4 Tidigare studier av hur hushall
tillagnar sig innovationer

De flesta studier av sol- och vindel ar genomforda utifran ett tekniskt eller
ekonomiskt perspektiv, dar forskarna ofta anvant statistisk metod eller
modellering. Vissa av studierna fokuserar liknande problem som i denna
rapport, men utifrdn andra perspektiv. Ett vanligt angreppssatt ar att anvanda
Rogers analysmodell kring linjar spridning av innovationer.*’

Rogers diskuterar hur anvandare av en innovation tar till sig (adoption) ny
teknik. Rogers identifierar fem kategorier av anvandare som baseras pa nar
de tar till sig innovationen. Dessa kategorier &r: 1. Innovators, 2. Early
adopters, 3. Early Majority; 4. Late Majority; och 5. Laggards. Rogers
beskriver ocksa en allman profil fér var och en av dessa kategorier som
bygger pa anvandarna socioekonomiska bakgrund, personlighet, utbildning
och s vidare. Till exempel beskrivs bade Innovators och Early adopters som
vélutbildade och mer kunniga ifraga om teknik &n genomsnittet av
befolkningen, medan Late Majority ar mer skeptiska till innovationer och
foredrar traditionella I6sningar.3®

For Rogers ar kunskap grundlaggande for att forstd anvandarens process med
att tillagna sig en innovation. Naturligtvis behtéver anvandaren ocksa kunskap
om en produkt for att ens fundera pa att tillagna sig den. Kunskap ar ocksa
viktigt nar anvandaren utvecklar ett fordelaktigt eller oférdelaktigt intryck av
en innovation. Kunskap hjalper kunden att forma en asikt och bidrar aven till
vilken attityd kunden far till innovationen, vilket sedan i sin tur bidrar till
dennes beslut att anamma eller forkasta en produkt. Enligt Rogers kan en
overtygad individ fatta ett beslut om att ta till sig en innovation, vilket en
person med otillracklig kunskap inte klarar.®® Rogers diskuterar att spridning
av teknik sker i fem steg langs en linjar axel:

1 Det forsta steget handlar om kunskap, att mottagaren far information om
att tekniken existerar och vilken funktion den har.

2 Det andra steget handlar om att anvandaren maste bli dvertygad om att
det &r en bra produkt.

3 Darefter kommer tredje steget som handlar om att anvandaren fattar ett
beslut.

4 Steg fyra ar sjadlva implementeringen, att innovationen tas i bruk.

37 Se bl.a. Kaplan, A.W. (1999), “From passive to active about solar electricity:
innovation decision process and PV interest generation”. Technovation, 19, 467—481;
Jager, W (2006), “Stimulating the diffusion of photovoltaic systems: A behavioural
perspective”, Energy Policy, 34, 1935-1943; Faiers, A and Neame, C (2006),
“Consumer attitudes towards domestic solar power systems”, Energy Policy, 34, 1797-
1806.

38 Rogers, E.M. (2003, fifth edition), Diffusion of Innovations, New York: Free Press, sid
172ff.

3% Rogers, E (2003).
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5 Det sista steget ar bekraftelse dar anvandaren sodker information som
stodjer beslutet att det var en god investering.

Kaplan har anvant Rogers modell for att studera solel. Kaplan menar att inte
endast kunskap forklarar adoptionsprocessen for solceller. Han identifierar
andra faktorer sdsom motivation, teknisk forstaelse, erfarenhet och vana vid
en teknik som kritiska faktorer som ocksa bor tas hansyn till i analysen.
Motivation ses ocksd som en kontextuell faktor som kan skilja sig at mellan
olika praktiker eller om man studerar féretag eller hushall.*° Nar det galler
smaskalig elproduktion ar autonomitet, vilket i det har fallet avser oberoende
fran elforetag, en sddan motivationsfaktor. Symbolik, det vill saga att visa
upp produkten for andra, ar en annan sadan faktor som ar relevant i detta
sammanhang. Det symboliska véardet, att méanniskor vill visa upp att de
tanker pd& miljon och klimatproblematiken, har visats i flera studier.** Att
investera i en fullt synlig vindturbin eller solpanel kan vara av stort symboliskt
varde for hushallet, vilket vi kommer att se nedan.

Faiers and Neame (2006) diskuterar om Early adopters utvecklar ett internt
referenspris som baseras pa deras kunskap och kompetens. Med andra ord,
den aktuella kostnaden for innovationen &r inte viktig, utan det som betyder
nagot ar vad investeringen har for individuellt varde for personen i fraga.
Solpaneler och mikrovindturbiner ar miljovanliga tekniker som borde
attrahera sa kallade grona konsumenter. Samtidigt visar studier att
konsumenter som atervinner avfall nodvandigtvis inte foredrar gron energi
eller energiprodukter.? Samtidigt kan en viktig motivation fér individen vara
att denne kanner ett starkt ansvar fér miljon.*3

I en studie frdn 2000 undersdker Henning familjer som investerat i solfangare
(som ger varmvatten) och konstaterar att detta med att kdpa och installera
en solfangare i sitt hus ar en lang och utdragen process. Solfangarna ar inte
en modepryl dar man efterfradgar senaste modellen och installerar den for att
visa upp for sin omgivning. Solfangare ar inte heller nagot som manniskor
installerar som en akutatgard nar den befintliga varmepannan gatt sonder.
Solfangare installeras som komplement till befintligt system och det gors efter
noga overvaganden och forberedelser. Solfdngare anses som en intressant
investering for husagare vid tva tillfallen. En ar vid planering av nybyggnation
av villor eller mindre nya bostadsomraden. Det andra tillfallet ar nar
varmesystemet i ett gammalt hus behdver ersattas eller nar taken i ett
bostadsomrade blir renoverat

40 Kaplan (1999).

*1 pedersen, L.H. (2000), The dynamics of green consumption: a matter of visibility?
Journal of Environmental Policy and Planning 2, 193—-210; Hedrén, J (2002), “Critical
notes on sustainability and democracy”, in Svedin, S & Hagerhall Aniansson, B (Eds),
Sustainability, Local Democracy and the Future: The Swedish Model, Dordrecht,
Boston, London: Kluwer Academic Publishers; Hedrén, J (2008), “Shaping
sustainability: is there an unreleased potential in utopian thought?”, Futures Accepted
manuscript doi:10.1016/j.futures.2008.09.005; Skill, K. (2008) (Re)creating Ecological
Action Space: Householders™ Activities for Sustainable Development in Sweden,
Linkdping Studies of Arts and Science no 449, Linkdpings universitet..

42 Fajers & Neame (2006), sid 1799.

43 Barr, S. (2002) Household Waste in Social Perspective: Values, Attitudes, Situations
and Behaviour. Aldershot: Ashgate.
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Enligt Henning ar motiven till att manniskor skaffar sig solfangare flera. Vissa
ar nyfikna pa tekniken och vill veta om den verkligen fungerar medan andra
kanner viss tillfredsstallelse nar de far solfangarna att fungera och kan mata
den varme som den producerar. Andra motiv ror miljémedvetenhet och att
man vill bidra till att minska milj6forstérande utsldpp genom att installera
solfangare. Att installera en solfdngare blir ett satt for hushallen att visa
framst barnen i familjen att familjen agerar for miljon. Henning konstaterar
dock att dessa motiv ofta inte ar tillrackliga for att investera. Aven om man
har pengar till en solfangare kravs, enligt Henning, ocksa att man kan visa pa
produktens Iénsamhet infor andra eller atminstone att anlaggningen inte
medfor en forlust. Hushallen maste alltsd legitimera och skapa acceptans hos
omgivningen for detta inkop. Solfangare ar inte alls en lika accepterad vara
att kopa for hushéllen som till exempel ett nytt kok eller en bil &r, konstaterar
Henning. Sattet att skapa acceptans for investeringen ar att visa att det
handlar om ekonomisk nyttomaximering och inte om nagra kanslomassiga
overvaganden. Detta kan gdras genom att hushallet motiverar inkopet med
att de antingen tjanar pengar eller tid genom att installera solfdngaren.** |
det hdr sammanhanget blir det intressant att jamfora Hennings erfarenheter
av solfangare med hur hushallen resonerar kring sol- och vindel, nagot som
mojligtvis kan uppfattas som mer "trendigt”.

I tidigare studier har ocksa hushall som, pa mer eller mindre oavsiktliga satt,
kommit i kontakt med olika elproduktionslésningar i form av sol- eller
vindanlaggningar statt i fokus. Detta har exempelvis skett genom att de
flyttat in i bostader dar sddana losningar installerats som ett led i ett storre
projekt att bygga hallbara bostadsomraden. Hur hushall hanterar och forhaller
sig till sAdan teknik diskuteras bland annat av Palm och Lofstrom, vilka har
studerat hur hushéllens medlemmar ser pa och anvander ny miljomassigt
hallbar teknik i sina hem. Palm och Lofstrom har identifierat och kategoriserat
hushallen enligt deras huvudintresse i forhallande till tekniken: ekonomiskt,
miljomassigt eller teknologiskt intresse.*®

Studierna som refereras ovan visar hur praktiska, symboliska och materiella
forhallanden &ar involverade i investeringsprocessen av ny teknik. Det finns
ocksd lardomar att dra kring hur hushall narmar sig ny teknik som utmanar
det linjara perspektivet som anvands i manga studier av mikrogenerering, dar
teknikanvandningen i sig inte ar den stora frdgan eftersom den ’ratta”
anvandningen &r inbyggd i designen.*® Att bara ta hansyn till inkomst,
utbildning eller familjestorlek blir reduktionistiskt nar hushallens tillagnande
av teknik ska forstas.

I denna studie anlagger vi ett sociotekniskt perspektiv pad implementeringen
av fornyelsebara tekniker for elproduktion. Vi kommer att diskutera
hushallens uppfattningar om sin roll i energisystemet och den betydelse de
tiliskriver denna genom att understka hur de ser pa konceptet att bedriva

44 Henning, A (2000), Ambigiuous Artefacts. Solar Collectors in Swedish Contexts. On
Processes of Cultural Modification, Stockholm Studies in Social Anthropology 44,
Stockholms Universitet.

45 palm, J. & Lofstrém (2008) “Domestication of new technology in households”,
presented at 4S/EASST Meeting in Rotterdam, August 2008.

46 Jamfér Guy, S. & Shove, E. (2000), A Sociology of Energy, Buildings and the
Environment: constructing knowledge, designing practice, London: Routledge.
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egen, smaskalig produktion av el. Var analys fokuserar sarskilt pa hushallens
motivation for att tillagna sig solpaneler och smaskalig vindkraft.

19



ELFORSK

5 Aterforsaljarna av vindkrafts- och
solcellsanlaggningar

Vi har intervjuat representanter fran atta aterforsaljare av smaskaliga vind-
och solcellsprodukter om deras syn p& smaskalig produktion av el och den
verksamhet de bedriver. Vi var aven i kontakt med IKEA Greentech som
planerar en stor satsning pa smaskaliga solcellsanlaggningar och vi borjar
med att diskutera deras solcellssatsning.

5.1 IKEA Greentechs solcellssatsning

IKEA Greentech ar ett riskkapitalbolag som grundades 2007. Verksamheten
paborjades varen 2008 och ett av malen ar att kunna marknadsfora billiga
solceller i IKEA-butiker inom tre till fem ar. Detta for att ”fa in mer miljoteknik
i IKEA” samt att kunna tjana pengar pa investeringen, nagot som &r svart
med hansyn till dagens prisbild. IKEA planerar darfor att investera 50 miljoner
kronor i existerande solcellsproducerande féretag for att pa den vagen sanka
priset och uppskattar att denna investering kommer att minska
produktionskostnaderna av solceller med 70-80 %. IKEA kommer med andra
ord inte att bedriva ndgon egen produktion eller vara med och utveckla sjalva
tekniken. Tvartom: “det varken kan eller ska vi gora”. IKEA ska istallet
investera och sitta med i styrgrupper for att pa sa vis framja utvecklingen av
tekniken. Forvisso ar IKEA nya i branschen men kan anvanda sina
distributionskanaler for att na ut till madnga manniskor och pa sa vis gora stor
skillnad, menar de. For att man ska fa ratt ekonomi i investeringen maste
ocksd produkten ga att tillverka i stora volymer och vara enkel: for kunden

ska det bara vara "sticka in den i kontakten”.*’

IKEAs satsning forvantas bli en valbehdvlig push for solcellsmarknaden och
valkomnas av etablerade aktorer, nagot vi ska se nedan.

5.2 Aterforsaljarna

Aterforsaljarna ger samstammigt bilden av en marknad som &r driven
underifr@n. Det &r manga eldsjalar som offrar bade sin tid och sina pengar for
att etablera smaskaliga losningar pa marknaden och det finns manga hinder
att dverkomma och motstand att I6sa. Hur dessa aterforsaljare ser pa hinder
och mojligheter foér smaskalig elproduktion samt de erfarenheter de har fran
forsaljningsprocessen och métet med kunden redovisas nedan. Majoriteten av
aterforsaljarna ar just aterforsaljare och marknadsfor redan utvecklade och
externt producerade anlaggningar medan andra foretag, sdsom Windon och
Hannevind, sjalva utvecklat sina vindturbiner.

47 Intervju lkea Greentech, 10 oktober 2008.

20



ELFORSK

5.2.1 Intresset fran privatpersoner och “den typiske kunden”

Aterforsaljarnas bild av kunderna &r att de oftast ar runt 60 &r men att flest
forfrdgningar om egenproducerad el till den permanenta bostaden kommer
fran 30-50 aringar. Kunderna ar hogutbildade, har ofta god ekonomi och ser
anlaggningarna som ett komplement till ordinarie elleverans snarare &n som
ett satt att bli oberoende av natet. Undantaget ar Windons spekulanter pa de
storre vindkraftsanlaggningarna dar hushallen istallet investerar i syfte att bli
sjalvforsorjande.*® De flesta &r ocks& anslutna till elnatet, &ven om undantag
finns. P& Solarit menar man till exempel att de flesta forfradgningar fran
privatpersoner kommer frdn de som, av en eller annan anledning, inte har
tillgang till elnat, till exempel bat- och sommarstugedgare med mera:
“traditionellt ar det de som &r utanfér natet som kommer Over
kostnadstroskeln snabbast”.*® Dock far foéretaget &ven forfragningar om
solceller frdn natanslutna.

De intervjuade aterforsaljarna sag ett okat antal forfragningar under varen
2008, nagot som framforallt kan kopplas till forvantningar pa andrade regler
for leverans till elnatet. | fallet med Egen El kan den t6kade efterfragan aven
kopplas till den mediala uppmarksamhet som féretaget fick under 2008.°°
Under hosten 2008 och den begynnande ekonomiska krisen mattades
emellertid efterfrdgan av. Overlag har dock intresset okat fran privatpersoner
pa senare ar. Det menar majoriteten av aterforsaljarna. Exempelvis uppgav
Egen El att de har skickat 480 seritsa offerter pa 4 manader och har ungefar
20, faktiska, avslutade affarer.>*

Windon ser framforallt en efterfrdgan pa anlaggningen pa 10 kW: av totalt
12-1300 fragor ror de allra flesta (cirka 95 %) denna: "marknaden sager 10
kwW”.%2 Enligt Windon efterfrAgar framst boende p& landsbygden denna
vindturbin som mater atta meter i diameter respektive tolv meter pa hojden
och kan leverera hela hushallets energibehov. Ett starkt argument bland
hushallskunderna &ar att det dd kommer att bli mojligt att leverera ut
overskottselen pa natet for att sedan, vid underproduktion, fa tillbaka
motsvarande mangd utan nagon extra kostnad. Enligt Windon marks ocksa
malet att bli helt sjalvforsorjande framforallt bland dem som planerar att kopa
vindkraftverk pa 10 kW och uppat. Dessa hushall har ocksa ett mer utpraglat
ekonomiskt syfte med investeringen: ”"vi ser ett stort intresse for den héar
I6sningen, och sarskilt nu nar den nya lagen®® kommer att férenkla

privatpersoners elproduktion”.>*

Dock ser foretaget inte direkt ett Okat intresse frdn hushallen sjalva men
hoppas att de nya reglerna kommer att 6ka intresset for de lite storre
anlaggningarna:

48 Intervju Windon, 15 oktober 2008.
49 Intervju Solarit AB, 15 oktober 2008.
50 Intervju Egen El, 24 april 2008.
51 H
Ibid.
52 Intervju Windon, 15 oktober 2008.
Som foérvéntas bli resultatet av Lennart S6ders utredning.
54 Intervju Windon, 15 oktober 2008.
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Att politiker och de som bestammer tycker att det ar viktigt att
hushall gor detta, att de gor sd att manniskor vill investera i det
har. Att de gor det gynnsamt for folk for det ar ju bra for miljon
och alla parter. Men det finns ju ingen som goér det har om det inte
finns nagon form av positiv ekonomi. Man satter inte upp ett sant
har stort vindkraftverk for att det ar roligt, som man kan géra med
mindre: de ar mer som en hobby. S&dana har stora pd 10 kW har
man bara for att den ska gdra el.

Noteras kan att de storre anlaggningarna pa 10 och 20 kW kraver bygglov,
nagot kunden kan komma undan genom att istallet vidlja en mindre
produktionsanlaggning. Dock ar efterfragan pa de mindre
produktionsanlédggningarna inte lika stor. Denna minsta l6sning ar, vid dags
dato, heller inget som Windon salufér mot foretagets kunder och
anlaggningarna testas fortfarande internt avseende effektivitet med mera.

Aven pd Switchpower® tycker man sig maéarka ett okat intresse och
efterfrdigan pa& natanslutna system for solcellsanlaggningar. Antalet
forfradgningar uppskattas till cirka 500 under de senaste tre aren. Av dessa har
ungefar 100 varit "skarpa bud” medan 50 har lett till fardiga avslut.

Andra har annu inte salt nagon anlaggning till ett natanslutet hushall men far
"standigt s&dana férfragningar, minst 30 stycken per &r”.*® Ytterligare ngra
intervjuade aterforsaljare uppgav att endast nagra fa procent av de
intresserade hushallen faktiskt genomfor investeringen, ndgot som bade har
att géra med prisbilden®’ och att de inte far bygglov.*® Dock har intresset tkat
over tid och i och med forvantade andringar i regelverket ser féretagen stora
méjligheter f6r hushallen att f& ekonomi i investeringen.>®

5.2.2 Affarsmassigt eller mer etiskt syfte med verksamheten?

En sammanfattande slutsats kan sdgas vara att Egen El framforallt har
ideologiska motiv medan ovriga aterforsaljare har ett betydligt mer utpraglat
vinstintresse med verksamheten - de tillverkar och séljer verken for att tjdna
pengar. Dock finns ideologiska motiv &ven bland dessa och flera uppgav att
miljon ocksa spelar en stor roll. Nagra av aterforsaljarna tror aven att
konceptet med egenproducerad el kan bidra till att manniskor far en annan
forstaelse for energisystemet och den egna energianvandningen, nagot som i
sin tur kan verka gynnsamt pa miljon.

Vidare onskar nagra av aterforsaljarna att bidrag ska inféras gentemot
hushallen, detta for att fA en volym och en acceptans for vind- och solel.
Andra foredrar enklare regler och en avskaffning av timvis méatning for att pa
den vagen Oka incitamenten for kunderna och i forlangningen den egna
Ibnsamheten.

55 Korrespondens per e-post Switchpower, 27 Oktober 2008.

56 Korrespondens per e-post Solarlab, 3 november 2008.

57 Korrespondens per e-post Lego Elektronik, 6 november 2008.

58 Korrespondens per e-post Hannevind Vindkraft, 12 januari 2009.
5% Korrespondens per e-post Lego Elektronik, 6 november 2008.
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5.2.3 Kundernas vanligaste fragor

Det hushéllen framforallt frdgar om &ar kostnaden, hur anlaggningarna
fungerar, om bygglov kravs och, i s& fall, hur regelverket ser ut och hur
processen kring anstkan gar till. PA Home Energy®® menade man ocksd att
privatpersoner ofta har svart att inse och forsta hur mycket el anlaggningarna
faktiskt producerar: trots att foretaget ger ingdende information om
produktionskapaciteten blir kunderna ofta besvikna nar de val satter sig ner
for att diskutera produkten med saljaren. Ofta ar det ocksa férst da de inser
att de inte kommer att kunna producera hushallet totala elbehov sjalva, utan
endast en mindre del. For manga innebar detta ocksd ofta slutet pa
beslutsprocessen och de valjer att inte genomfdra investeringen:

Hushallen kommer inte till affar for folk har inte kunskap om hur
mycket energi man behdéver och hur lite energi man far ut av ett
sant har verk. Aven om vi skriver det i produktplanen och sd. Nar
vi val satter oss ned och diskuterar sd sager kunden att ’jaha inte
mera’. Dar kommer en besvikelse hos kunderna. Smaskalig
vindkraft ar inte tillrackligt produktiv, tycker kunden.®*

Fran Home Energys sida forséker man dock framhalla andra varden sasom att
smaskalig vindproduktion ar bra for miljon och att andra investeringar sasom
platt-TV och liknande apparater dverhuvudtaget inte ger ndgon aterbetalning.

5.2.4 Installation, service och elsakerhet

Installationsprocessen ser lite olika ut beroende p& produkt och aterforsaljare
och ar i vissa fall inkluderad i priset, i andra fall inte. Medan till exempel det
koncept som “Egen EI” lanserat gar ut pd enkelhet och att ingen experthjalp
behovs for att installera och skéta anlaggningen hjalper andra foretag till med
installationen, fran gjutning till anslutning av det elektriska mot en extra
kostnad som varierar med verkets storlek.

| andra fall ar den service som ges i samband med installation beroende av
prisklass. Till exempel tar Hannevind ut cirka 50-75 000 tusen kronor for det
mindre verket p& 2,2 kW och cirka 500-600 000 kronor for den storsta
anlaggningen p& 45 kW® medan situationen i fallet Windon ar den omvéanda.
Har ar istallet installationskostnaden inkluderad i de system som kostar dver
250 000 kronor, medan de som koper de billigare produkterna héanvisas
vidare till ett externt féretag som kan hjalpa till med detta.®?

De flesta av aterforsaljarna av saval solceller som vindturbiner uppgav att
deras anlaggningar inte kraver nagot storre underhall efter installationen.
Underhall och reparation ar heller inget de flesta tillhandahaller, d&ven om
vissa aterforsdljare ger kunderna mojlighet att teckna ett serviceavtal dar
foretaget ser over verket en gang per ar eller liknande.

Vidare ar elsakerheten kring anlaggningarna god, det menade bade
aterforsaljare av anlaggningar for solceller och vindkraftverk. Enligt vissa

50 Intervju Home Energy, 10 oktober 2008.

51 1bid.

52 Korrespondens per e-post Hannevind Vindkraft, 12 januari 2009.
53 Intervju Windon, 15 oktober 2008.
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aterforsaljare ska det till exempel inte vara nagon risk att solpanelen
fortsatter att leverera strom till huset nar huvudbrytaren ar avstidngd. Andra
menade att mojligheten finns, detta eftersom system som matar ut el pa
natet ar konstruerade att producera strom sa fort det ar ljust ute. Daremot
ska inte strom kunna ga fran natet ”in i panelen” sa att panelen 6verhettas.

Nagra forsaljare av vindkraft framholl att montering och installation inte ar
nagot som lekman ska syssla med. Hannevind menade till exempel att:
“vindkraft ska man inte ge sig pa att montera sjalv. Det ar alldeles for stora
krafter som péaverkar fundament och master.”®*

5.2.5 Hinder och drivkrafter for hushallen

Sammanfattningsvis ser foretagen investeringskostnaden, regelverk pa saval
nationell som lokal nivA - exempelvis har vissa kommuner forbjudit
vindkraftverk - och de stora energibolagens ovilja infor hushallens
elproduktion som de storsta orsakerna till att privatpersoner valjer bort deras
produkter. Lonsamheten och den allmanna prisbilden ar dalig, nagot som
delvis beror pa att radande lagstiftning hindrar eller i alla fall motarbetar
privatpersoners elproduktion och leverans ut pa natet. Framforallt framholls
den extra kostnad for tim-matning som tillkommer och laggs pa hushallen
samt avsaknaden av en tvavagsmatare for att pa sa vis kunna mata bade den
el som hushallet kdper och producerar sjalv. ”Alla krafter vill tjana pengar pa
konsumenterna och darféor motarbetar man detta”® kommenterade
exempelvis Lego Elektronik.

Ytterligare ett hinder ifrdga om de storre vindkraftverken ar att de marks och
syns och att hansyn till grannar darfor maste tas. Dessutom kraver dessa
anlaggningar bygglov, ett hinder som enligt Windon forstéarks av att det inte
finns nagot klart utformat regelverk och dessutom en inkonsekvens
kommunerna emellan:

De &r ratt obstinata, d&ven om det ar positivt for dem s& maste de
papeka saker, visa att de bestammer och sa. De slar ner pa olika
saker varje gang man skickar in papperen. Det ska ta tre manader
och da hittar de pa fel. Man kanske ska plantera in lattare fel som
de kan sla ner pa, sa att de inte hittar p& egna jobbigare fel som
man maste fixa. Men det kommer att bli mycket lattare: de
kommer inte att kunna forbjuda eller forhindra vindkraftverk... De
har olika regler men det finns inget som ger dem réttigheten att
saga att vi inte ska ha nagra vindkraftverk, om de ska folja
regelboken. ®®

PA Egen ElI marker man &aven att kunderna upplever sjalva
installationsprocessen som ett hinder i sig:

54 Korrespondens per e-post Hannevind Vindkraft, 12 januari 2009.
55 Korrespondens per e-post Lego Elektronik, 6 november 2008.
56 Intervju Windon, 15 oktober 2008.
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Storsta hindret ar att satta upp den. Det tar tid fér dem att vaga
klattra upp pa taket. Eller, just ja, jag skulle grava det dar halet
for masten och han kommer péa fredag, nej han kom inte. Men det
far ta tid. Det ar ju inte som en TV man koéper och vill sla pa pa
kvallen, man far se det som en personlig process: nu har jag
skaffat den, forr eller senare far jag igang den och da tar jag ett
glas champagne for att fira mig sjalv! Just eftersom jag hela tiden
pratar om det som ett komplement och inte som en ersattning av
din natel.®’

Nar det galler hushallens drivkrafter framholl aterforsaljarna bland annat
miljomedvetenhet: med investeringen vill hushéllen visa att de tagit stallning
for miljon. Andra motiv som aterforsaljarna marker ar en énskan att bli mer
oberoende av elnatet respektive elbolagen och att minska sin elrdkning.
Exempelvis menade Home Energy att de kunder som &r intresserade ofta vill
dra elbolagen vid ndasan: “de resonerar som sa att de (elbolagen) har tagit sa
mycket pengar av mig i s& manga ar sd om jag kan sno nagra tusenlappar
frdn dem s& ar jag nojd.”®®

5.2.6 Forankring av produkterna hos 6vriga aktorer

Home Energy berattade att de agnat mycket tid at att kontakta myndigheter
och elnatsforetag for att forankra att produkten ar okej och accepteras och
informerar &aven elnatsféretagen innan de installerar produkterna. Deras
produkter moter till exempel standard EN 61400-2:2006 och IEC 61400-11,
ndgot som ar viktigt vid inkép av vindkraftverk da det ger en trygghet for
kunden vad avser sakerheten. Detta enligt Home Energy. Home Energy
uppgav ocksa att de arbetar med att underlatta kommunikationen mellan
kund och andra aktdrer som ber6rs nar privatpersoner bdrjar producera sin
egen el.®®

Egen El har i samband med elsdkerhetsverkets riktlinjer hjalpt sina kunder att
installera anlaggningen med en fast anslutning alternativt att installationen
sker sa att det inte gar att leverera ut elen till elnatet. Egen El uppgav ocksa
att de arbetar med att fora en dialog med kunden for att gemensamt hitta fel
och utveckla losningar sdsom att finna optimal plats for en vindturbin sa att
konceptet pa detta satt utvecklas I6pande.

5.2.7 Huvudsakliga konkurrerande féretag och installningen till IKEAS

satsning
Den svenska marknaden for smaskaliga vind- och solcellsanlaggningar &r
relativt liten och de intervjuade foretagen ar, i princip, varandras

konkurrenter. Ett storre problem, menade man fran en aterforsaljares sida, ar
emellertid “de lycksbkare som importerar kinaverk med en extremt
overdriven produktion, ibland upp till 100 % bé&ttre men som aldrig lyckats
producera ens i narheten av vad de blivit lovade: de foretagen kan forstora
hela branschen.”

57 Intervju Egen El, 24 april 2008.
%8 Intervju Home Energy, 10 oktober 2008.
% Intervju Home Energy, 10 oktober 2008.
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Aterforsaljarna av solcellsanlaggningar ar dverlag positiva till IKEAs satsning,
bland annat eftersom detta kan hjalpa till att sprida konceptet samt oka
kunskapen om solceller och andra férnyelsebara energikallor. Darutéver kan
det bidra till att uppmarksamma den ringa ersattning som utgar for
privatpersoner som producerar el, ndgot som i sin tur kan leda till mer
formanliga regelverk och ersattningsnivaer. Dessutom har IKEA inte samma
kunskap om solceller och blir darmed inte en konkurrent i egentlig
bemarkelse. P& Solarlab berattade man till exempel att solcellbranschen ar
ganska liten i Sverige; det finns ett femtontal solcellférsaljare i landet, de
flesta via Internet och postorder. Att IKEA ska borja marknadsfora solceller &r
nagot som foretaget valkomnar:

Det ar bara bra. IKEA kan gora folk medvetna om solceller, vi ar
inte radda for IKEA: KassOrskan pa IKEA-varuhus kan inte
solceller. Vi ger kunden rad, tips och ett lagre pris an IKEA: tack
vare Internet-foérsaljning har vi ldga omkostnader.”®

9 Korrespondens per e-post Solarlab, 3 november 2008.
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Svensk Energi och elnatsforetagen

I syfte att fa veta hur branschorganisationen for Sveriges elféretag, Svensk
Energi, och elnatsféretag resonerade kring mikrogenerering av el intervjuade
vi ett urval av dessa. Nedan diskuterar vi de hinder och mdjligheter som de
ser for en utveckling av denna marknad.

5.3 Svensk Energi

Enligt Svensk Energi fors en diskussion om smaskalig elproduktion inom
branschen, ndgot som har att gora med ett okat intresse for detta, bade
internationellt och i Sverige. Dessutom har Soéders utredning varit en
bidragande orsak till utvecklingen i Sverige. Antalet frdgor fran hushall
rorande smaskalig elproduktion har ocksa okat, aven om man fran Svensk
Energis sida inte kan svara pa exakt hur stor denna 6kning ar: om det bara ar
nagra f& hushall som &r intresserade eller om antalet ar betydligt storre.”*

Enligt Svensk Energi ar det “jatteviktigt att man forsoker hitta en bra
I6sning”’? fér de hushall som &r intresserade av att producera och leverera el
till natet, men att en mangd regelverk finns att ta hansyn till och folja. Ett
exempel pa detta ar frdgan om elsékerhet och intresserade hushall hanvisas
darfor vidare till elsakerhetsverket for att pAd s& vis sakerstalla att de
elsakerhetsregler som finns uppfylls. En annan viktig regel ar att elen inte far
lacka ut nar spanningen ar avslagen, eftersom det i sa fall kan innebara fara
for dem som arbetar med elledningarna. Darutdver tillkommer regler for
matning - all el ska matas - bade den som levereras ut och den som tas in.
Har finns tva kategorier: upp till 63 ampere (som fran den 1 juli 2009 ska
matas och stammas av en gang i manaden) och dver 63 ampere med
timregistrering. For den el som levereras ut pa natet ar det timmatning som
galler och det oavsett hur mycket eller lite el som levereras ut pa natet. Detta
enligt regelverket. | Séders utredning ges forslaget att &ven den el, upp till 63
ampere, som matas ut pa natet ska kunna manadsavraknas, nagot som skulle
bli bade billigare och administrativt enklare.

Ett satt att mata bade den el som produceras och tas fran natet skulle kunna
vara att anvanda en form av "smarta matare”, nettomatare, som mater i bada
riktningarna men eftersom det inte har funnits nagra regler for detta maste
de befintiga matarna ute i hushallen ofta justeras, till exempel
omprogrammeras. Svensk Energi menar att elnatsforetagen inte ser nagra
direkta vinster for foretagen med att hushall boérjar leverera el till natet. Den
smaskaliga produktionen ger mycket begransade madjligheter for
elnatsforetagen att spara el gentemot narliggande nat och elnatsféretagens
uppgift ar istallet framforallt att sakerstalla att hushallen far den el de
behover. Inte heller finns nagra direkta problem: det handlar om att

" Intervju Svensk Energi, 24 september 2008.
72 H
Ibid.
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sakerstélla att apparaterna ar sakra och att det finns det tekniska I6sningar:

"svarare an s& ar det egentligen inte”.”®

Daremot maste hushallen informeras om, och forstas efterfolja, de regler som
finns, ett ansvar som enligt Svensk Energi framst ligger pa aterforsaljarna av
produkterna. Kunskapen hos aterforsaljarna nar det galler kraven pa
produkternas elsakerhet ar generellt ocksd god. Problemet ar saledes inte
tekniskt utan snarare att regelverket inte har foljt med i utvecklingen: det &ar
“administrativt komplicerat” och utmaningen ligger darfor i att klargéra och
forklara varfor reglerna galler, till exempel varfor en timmatare behdvs aven
for dem som levererar ytterst sma mangder till natet och varfor det ar sa dyrt
att ansluta sig nar det ar sd marginella effekter som privatpersoners
elproduktion ger. Svensk Energi vet inte nar de nya reglerna for elleverans
komm7e4r att trada i kraft, &ven om malsattningen var att snabbt implementera
detta.

5.4 Elnatsforetagen

Aven de intervjuade elnatsforetagen uppgav att de i princip ar positiva till all
ny elproduktion och samtliga framholl att en utveckling mot fler
egenproducerande hushall inte &r nagot de vill hindra eller forsvara. Dock
saknar dessa foretag overgripande policies i fragan, nagot som delvis beror pa
att de forvantar sig foradndringar i regelverket och darmed, i princip, avvaktar
riksdagens beslut. S& har kommenterade Utsikt situationen:

Vi har stallt fragor till Energimyndigheten om hur man kan goéra.
For det ar ju en jattebra idé att folk kan leverera in till elnatet.
Men tyvérr har inte lagstiftningen hangt med. Det &r ju mer dar
bristen finns, hur man ska avreglera det har.”®

Framforallt hanvisade foretagen till Lennart Soders utredning och da framst
till forslaget att ta bort kravet pa timvis matning for mindre anlaggningar,
nagot som kommer att utvecklas direkt i kapitlet nedan.

5.4.1 Hinder och problem

Elnatsforetagen ar i stort samstadmmiga i sina svar, men med nagra mindre
variationer. Majoriteten av foretagen ser i dagslaget sma eller inga problem
for hushall att ansluta sig och leverera el till natet. Daremot finns en rad
hinder for en utveckling mot en storre spridning av detta, ndgot som framst
har att gora med radande lagstiftning som kraver timvis matning av all
elproduktion oavsett storlek. Timvis matning kostar pengar. | dagslaget ligger
kostnaden for att installera en matare som kan mata bade inkommande och
utgdende el pa mellan 3-4 000 kronor, vilket ar en storre kostnad &n vardet
av det som gar att producera med de mindre verken. Om antalet
egenproducerande hushall skulle vaxa skulle foretagen bli tvungna att

73 Intervju Svensk Energi, 24 september 2008.
" Intervju Svensk Energi, 24 september 2008.
5 Intervju Utsikt, 19 september 2008.
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installera nya matare, nagot som med tanke pa den pagadende matreformen
generellt inte lar ske inom de kommande aren.

P& GoOteborg Energi poangterar man dessutom att det ar viktigt for villaagarna
att det blir Ilbnsamt for dem att leverera till elnédtet och att det &ven av den
anledningen ar viktigt att halla nere kostnaderna for till exempel installation
av nya nettomatare och sjalva avmatningen.’®

Ett alternativ till att installera nya matare skulle kunna vara att anpassa de
nyinstallerade matapparaterna for matning i bada riktningarna. Om detta ar
mojligt att genomféra ar dock oklart: i sa fall handlar det om att
programmera datorsystemen sa att visarna blir dubbelriktade. Det menade
nagra av de intervjuade elnatsféretagen.

For andra foretag &ar detta dock inget problem. Exempelvis menar Utsikt’’ att
deras matare enkelt skulle kunna stallas om for att hantera &ven utmatning.

Ett annat problem ar mangden data som maste hanteras om antalet
smakunder som borjar skicka timmatningsuppgifter till foretagen o©kar
kraftigt. For att komma runt problematiken med detta hoppas foretagen att
Soders forslag om skippad timmatning for sma anlaggningar ska ga igenom.
Ar daremot hushéllen beredda att betala natanslutningsavgift och matavgiften
ar elnatsforetagen positiva till att hushallen matar ut elen till naten.

Om manga hushall borjar producera sin egen el ser nagra elnatsforetag aven
potentiella tekniska problem kopplade till elnatens kapacitet. Detta da naten
ar uppbyggda for effektriktning at ett hall och det &r osédkert om de klarar att
en storre mangd el borjar ga at andra hallet. Om egenproducerad el blir
allmant spridd kan detta, enligt ndgra av foretagen, eventuellt medféra att
naten maste forstarkas.

P& andra elnatsforetag ser man inga eller endast lokala problem med en mer
utbredd elproduktion bland privatpersoner. Exempelvis menade Godteborg
Energi att naten skulle klara av den extra belastningen’® medan detta enligt
Fortum &r individuellt for olika nat och aven varierar mellan olika delar av
natet. Det gar inte att sdga generellt hur paverkan blir, utan detta maste
bedomas, raknas pa och ses oGver fran fall till fall. Med mycket solceller i
systemet kan det ocksa forandra lasten med stora uttag fran natet vintertid
och stor inmatning sommartid, vilket ocksd ar nagot som Fortum tror maste
utredas.”®

Ett annat potentiellt problem ar om det kommer in produkter p4 marknaden
som inte uppfyller de sakerhetskrav som finns. En viss oro finns ocksa for el-
kvaliteten och att produktionen inte anmals till elnatsforetaget: ett krav som
galler for all elproduktion. Darfor ser Vattenfall garna att kunderna kontaktar
foretaget nar de installerar en egen produktionsanldggning och boérjar leverera
ut el pa natet, nagot som féretaget menar att aterforsaljarna kan hjalpa till
att formedla till hushallen:

8 Intervju Géteborg energi, 17 oktober 2008.
" Intervju Utsikt, 19 september 2008.

8 Intervju Goteborg energi, 17 oktober 2008.
" Intervju Fortum, 22 september 2008.
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Vattenfall vill att alla kunder som planerar att installera en egen
produktionslaggning kontaktar oss. Vi behdver veta om alla
produktionsanlaggningar som finns i vara nat av sakerhetsskal. Vi
har inget emot det har men vi maste fa vara med pa ett horn och
det har vi skrivit i informationsbladet till kunderna [..] Det é&r
nastan det viktigaste idag. Om man ska se nagon fara sa ar det
att folk borjar gora det har utan att vi vet om det. Men de maste
informera oss och jag tror att det vore bra att diskutera lite,
natbolagen och férsaljarna emellan.®

Aven Fortum betonar vikten av att de far kdnnedom om de produkter som
finns inkopplade pa deras nat. Inte minst ar detta betydelsefullt for att de
som arbetar med naten ska kanna sig sakra pa att naten ar spanningslosa vid
exempelvis reparationer och underhall.®*

De flesta elnatsfoéretag ser for egen del inga direkta mojligheter med
egenproducerad el och menar att deras uppgift snarast ar att dverféra elen
fran de anlaggningar som finns. Dock ser nagra foretag fordelar med mer
smaskalig produktion eftersom detta kan ge en jamnare elférsorjning i naten.

5.4.2 Strategier och forberedelser for att mota det 6kande intresset
fran privatpersoner

Antalet forfragningar fran privatpersoner som rér egenproduktion av el
varierar betydligt mellan foretagen: fran bara nagra enstaka det senaste aret
till nagra forfragningar varje vecka. Enligt nagra elnatsforetag varierar
intresset ocksd med hur mycket som rapporteras i media: nar det har varit
nagot reportage pa TV eller ndgon artikel i tidningen 6kar ocksa intresset fran
hushallen.

Alla har dock markt av en 6kning sedan i varas, vilket ocksad har paverkat
rutinerna. Exempelvis har E.ON. tagit fram en blankett for skriftlig forfragan -
aven om foretaget bara har fatt in enstaka sadana - och skapat en hemsida
dar kunderna kan ga in och fa information om bade Lennart Soders utredning
och E.ONs stallningstagande i frdgan.®?

Generellt kan konstateras att fragan ar uppe pa foretagens dagordning, men
eftersom efterfragan fram till nyligen varit sd svag har bolagen inte borjat
utreda vilka problem som kan uppsta och hur de i sa fall kan l6sas. Foretagen
har alltsd annu inte utarbetat nagra bestamda riktlinjer eller pa annat satt
forberett hur de ska hantera ett eventuellt 6kande antal egenproducerande
kunder, men uppgav samtidigt att de inom branschen forbereder sig for att
kunna ta stallning i olika frAgor om konceptet far ett genomslag.

89 Intervju Vattenfall, 9 oktober 2008.
81 Intervju Fortum, 22 september 2008.
82 Intervju E.on, 17 september 2008.
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6 Presentation av
hushallsintervjuerna

I enlighet med vad som framkom i kapitlet "Metod och material” har alltsa
langt ifran alla av de intervjuade investerat eller bestamt sig for att investera i
en anlaggning for produktion av egen el: vissa har av olika anledningar
bestamt sig for att skjuta p& beslutet medan andra helt har valt bort denna
I6sning. Hur hushallen resonerade kring och infér en potentiell eller faktisk
investering diskuteras i detta kapitel.

6.1.1 Kontakt med konceptet samt generell motivering av
produktionslésning

Till att borja med fragade vi hushallen hur de initialt kom i kontakt med idén
att producera sin egen el. Det visade sig att flera av de intervjuade last om
konceptet i den av SJ utgivna tidningen Kupé. Andra har kommit i kontakt
med idén via andra tidningar, Internet eller efter tips fran vanner och
bekanta.

Hushall som investerat eller funderar pa att investera i en vindturbin angav
ofta som orsak att det blaser mycket. Alternativt tror de att vindturbiner ar
mer effektiva an olika solcellslésningar och ger battre effekt vintertid nar elen
behovs som mest. De som istallet &r intresserade av solceller, till exempel de
som bor i lagenhet och av olika anledningar inte far eller kan montera upp
vindkraftverk pa sitt hus, gav ofta motiveringen att det passar deras
boendeform bast. Aven mdjligheten att kunna flytta solpanelerna framholls
som en positiv aspekt.

De intervjuade vittnade om att de sedan tidigare har letat efter liknande
koncept, men att utbudet har varit, och fortfarande ar, relativt begransat:
tanken har existerat lange men det har inte funnits nagot realistiskt
alternativ. Alternativet har varit att kbpa stora anladggningar, vilka i sin tur ar
mycket kostsamma.

6.1.2 Hinder och nackdelar med egenproduktion av el

Flera av hushallen uppgav att de inte kunde se nagra nackdelar med
konceptet. Exempelvis berattade hushall 2 att han 6verhuvudtaget inte sag
nagra hinder att investera i de solceller han nu har pa sin gard: “det har inte
funnits nagra hinder alls, solpaneler kan vem som helst installera: det &ar bara
att koppla in!” Enligt hushall 2 infinner sig problemen forst ifriga om storre
vindkraftverk. Detta ar nagot elbolagen “inte alls ar positivt installda till”,
vilket bland annat har att gora med byrakrati och regelverk for elektrisk
behdrighet i samband med installation.

Hushallsmedlem 2 ar sjalv elektriker och pa fragan om han tror att en "vanlig
lekman” kan stota pa problem i samband med installationsprocessen av
solcellerna tvekade han dock lite och backade pa& punkten om konceptets
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enkelhet: "jo, sa kan det nog vara... det beror nog lite p& hur mycket drivkraft
du har i dig sjalv.” Detta eftersom spanningen okar efter hand och man maste
vara forsiktig. "Det kan vara farligt och det ar dessutom viktigt att man
kopplar ratt. Det ska man nog inte ge sig pa.”

Resultatet av intervjuerna har ocksa visat pa en rad hinder kopplade till
anlaggningarna, bade teknikrelaterade och av annat slag. Nedan diskuteras
de hinder och problem som hushallen, trots sin positiva grundinstallning, anda
upplevt med konceptet.

Investeringskostnad och produktionseffektivitet

Flera hushall uppgav att de storsta nackdelarna ar den stora
investeringskostnaden och den ringa produktionseffektiviteten i forhallande till
priset: 740 000 for elpaneler ar valdigt dyrt per kilowattimme, s& for sana
som jobbar i branschen tycker man nog att det ar ratt idiotiskt”, menade en
respondent. Detta gor ocksa kdpet till en ganska stor forlustaffar: om man
forlorar lite pa det, det ar det val ingen som tar sa allvarligt p&, men nu blir
det valdigt dyrt, egentligen”. Detta menade hushall 6, som for narvarande
avvaktar med ett kop. For majoriteten av de hushall som angivit ekonomiska
skal ar det ocksa rent finansiella orsaker som ligger bakom att de annu inte
har investerat i en anlaggning. Istallet valjer de att avvakta for att se om de
far pengar over till ett kop.

Andra har helt och hallet 6vergivit planerna pa egenproduktion och istallet
kopt andelar i storre vindkooperativ, nagot de menar & mer ekonomiskt
gynnsamt. Hushall 15, som har beslutat sig for att kopa vindkraftandelar
istallet, formulerade det sa har:

Storsta nackdelen ar investeringskostnaden. FOr att fa ett system
som ger nagonting maste man komma upp mot en 50 000 kr och
det ger inte manga tusen kilowattimmar per ar. Det ar for stor
investering och for lang avskrivningstid for att man ska vaga satsa
pa det... Jag har forsokt att hitta nagot som hjalper till nar man har
direktverkande el. Det ar inte sd latt. |1 det forra huset hade jag
vattenburet system, sad da byggde jag om systemet och sankte
arsforbrukning med 6ver 30 %. Redan da raknade jag pa solceller,
men konstaterade att jag far ut halften s mycket, men de kostar
fem ganger sd mycket. Det var en faktor 10. DA hade jag fatt en
avskrivningstid pa 6ver 100 ar. Det var inte forsvarbart pa nagot
satt.

Aven hushall 10 har raknat pa investeringen och sett att kostnaden for el
skulle bli den dubbla i jamforelse med l6sningen med vindkraftsandelar: ”jag
skulle formodligen ha matat ut mer el pa natet an jag skulle fa tillbaka”
menade han. Som svar pa fragan om han skulle dnska att det gick att byta
eller salja energi till sitt elbolag menade han att detta hade gjort "affaren
battre”, men att de vindkraftandelar han investerat i kommer att ge honom
“mer nytta”.
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Ocksa hushall 8 har valt bort att kopa en egen anlaggning till forman for att
bli delagare i ett vindkooperativ. Detta beror till stor del pa att han insag att
han skulle beh6va fem snurror, och ocksa hitta plats for dem, for att klara
familjens elbehov - ”de ar charmanta men valdigt dyra” - och att det darmed
skulle bli klart billigare att kdpa andelar i vindkraftverken. Enligt honom har
de stora vindkraftverken dessutom béattre kapacitet och koéptes till priset av
1,5 "Egen El- vindsnurror”. "Har spelar ekonomin en viss roll: jag far ju sa
oandligt mycket mer om jag investerar i en stor snurra”, resonerade han.

Andra menade att aven om anlaggningen ar dyr ar den aspekten inget
problem for dem personligen: “det kostar ganska mycket: det kostar ju
50 000 sa det ar ju inte sa latt att kopa for folk, men ekonomin &r inget
problem fér mig...”, menade exempelvis hushall 14. Aven hushall 13, som har
installerat solpaneler, menade att kostnaden &ar ganska stor och att hon gérna
skulle képa fler om de var billigare.

Elnatsféretagen och regelverket

En nackdel som hushall 6 framholl, ar att de stora energibolagen har monopol
pa det fasta natet och tar ut stora anslutningsavgifter och andra kostnader,
vilket aven kan komma att drabba de som vill producera el sjalva. Enligt
honom &ar dessa foretags vinstintresse darfor ett hinder: “de vill inte ha nagon
konkurrens”. Andra menade att ett potentiellt hinder ar att vissa elnatsforetag
verkar motsatta sig installationen av nettomatare och hushall 7 uttryckte
funderingar dver olika lagar och regler:

Vad sager till exempel elndtsbolaget om detta med att koppla in
den egenproducerade elen? De kan inte riktigt svara pa detta utan
hanvisar vidare till olika paragrafer, det ar valdigt diffust... Det blir
som annu ett ok, det blir svart att komma vidare.

Hushall 19 framholl att konceptet med hushall som elproducenter ar en ny
foreteelse aven for myndigheter, nagot han menade marks och ibland leder
till visst besvar:

I och med att detta ar ett sa kallat "pionjar-verk” sa ar det manga
beslutsfattare, bade inom byggnadsnamnd och bland
kraftnatsdgare, som kanske inte riktig vet vad de ska svara eller
gora nar man fragar eller lamnar in ansokningar for till exempel

bygglov...

For hushall 3 ligger svarigheten framfor allt i hur den kombinerade l6sning de
onskar faktiskt ska kunna lésas. Det ar nagot de delvis kopplar till rddande
lagstiftning som, enligt paret, anger att privatpersoner ska betala skatt pa
den egenproducerade elen. Detta dr ndgot som hushallsmedlem 3 b staller sig
mycket negativ till. "Det ar helt fel”, menade hon, eftersom vind ar en
naturresurs som alla har tillgang till med den enda skillnaden att nagon har
satt upp ett vindkraftverk och darmed maste betala skatt. Denna skatt borde
istallet tilkomma det foretag som har salt den miljovanliga
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vindkraftslosningen sa att det kan utvecklas, inte staten: “man gor inte det
har for staten”, forklarade hon.

Dessutom ar det svart att hitta en grupp som kan skraddarsy just den ldsning
hushall 3 onskar s& att den fungerar optimalt, ndgot de menar att de utan
svarighet hade kunnat hitta i Osterrike (som de ocksd besokt, bland annat for
att undersdka vad marknaden har att erbjuda). "Det saknas kompetens och
erfarenhet néar det galler att erbjuda de l6sningar vi ar intresserade av, eller i
alla fall har vi inte hittat den annu”, berattade hushallsmedlem 3 b. Sjalva
elproduktionen ar daremot inget problem, framholl paret under intervjun.

Svarigheter med placering och ovilja att stora grannar

For andra ar radande regelverk i kombination med att hitta en lamplig plats
att installera anlaggningen pa det storsta hindret. S& har resonerade hushall
17:

Var ekonomi hindrar oss inte pa& nagot satt fran att gora
installationen... Det &r inte det som ar hindret. | princip skulle vi
véalja att gora investeringen aven om det inte forandrar var
kostnadsbild ©6ver huvudtaget - om vi bara praktiskt kan
genomfora den. Men problemet &ar ju att snurran behover
monteras pa en plats nara befintligt eluttag pa grund av
vaxelriktaren och anslutningen. Vad vi ser och férstar nu sa har vi
inte nagon lamplig plats. Med de lampligaste platserna runt har,
ja, da hamnar vi flera hundra meter fran narmsta eluttag. Satter vi
upp den pa en mast pa befintligt uthus for att komma Over
skogen, ja da blir den dar masten jatte, jattehdg. Sa vi vet inte
hur vi ska vanda och vrida pa det just nu. Hindret just nu ar att
hitta en lamplig plats att gbéra montaget pa.

For hushall 8 var det storsta hindret for att skaffa en anlaggning att masten,
som snurran monteras pa, enligt byggnadsbestammelser inte far placeras sa
att den kan falla in pd en grannes gard, ndgot som “innebar en allvarlig
begransning”, eftersom han da inte skulle kunna placera snurran dar det
bldser som mest. Ett annat alternativ, berattade han, skulle ha varit att
placera tvdmeterssnurran pa sjalva hustaket, men mot detta invande hans fru
och menade att det i sa fall "skulle bli ett ramaskri i byn”. Detta d& paret bor i
en miljéskyddad trakt och dessutom oisolerat och mitt i byn. ”Det har
kommer folk att kalla for optisk férorening”, hade hans fru menat, varfoér de
avstod. Sa har i efterhand tycker han att det nog var ett klokt beslut: "det
handlar om hénsyn till omgivningen: det skulle ha synts, det skulle ha markts
och vackt s& mycket reaktioner”.

Ocksd hushall 10 gjorde till viss del en koppling mellan respekt for
omgivningen och beslutet att inte skaffa den vindturbin han tidigare var
spekulant p&. Han berattade att det ar tveksamt om han, av hansyn till
grannarna, skulle kunna satta upp ett sddant: han skulle ha kunnat reta en
och annan intillboende, vilket ”i och for sig skulle ha varit lite kul”.
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Flertalet av dem som istéllet valt l16sningen med vindandelar angav att detta
delvis beror p& att de inte har velat stéra sina grannar. Det kan &ven noteras
att flera av de dvriga intervjuade inte lagt samma vikt vid detta. | de flesta
fall beror det pa att respondenterna bor avskilt och diarmed inte har nagon
narboende att ta hansyn till.

Aven hushéll 4, som har investerat i en vindturbin (V100) och hushéall 12, som
fortfarande planerar sitt kop, resonerade kring var det skulle kunna vara
lampligt att installera en vindturbin, bland annat for att minimera stdrande
ljud. Har uttryckte hushall 12 en del farhdgor om huruvida den tilltdnkta
vindturbinen, i likhet med de storre vindkraftsverken, ger mycket ljud ifran
sig, nagot han amnar ta reda pa innan han genomfor kopet. Hushall 4
berattade att hon forvisso inte sjalv stors av ljudet men att hon anda har
beslutat sig for installera snurran bakom géardens stall for att pd sd satt
minimera ljudnivan.

Teknik och installation

Tidigare i texten beskrevs att flera av de intervjuade uppskattar den enkla
tekniken kring anlaggningarna. Dock finns aven representanter for den
motsatta sidan. De som tvartom tror att nackdelen skulle kunna vara att
anlaggningarna kan ga sonder och att tekniken darfor kan vara ett problem.
Det funderade hushallsmedlem 1 a dver:

Det &r ju en pryl. Det ar en oro att den finns dar och kan ramla ner
och gé sonder... Vad gor vi om nagot hander?

Han framholl Aven det negativa ur ren konsumtionssynpunkt, alltsd att kdpa
nagot nytt, aven om han samtidigt menade att det, i det har fallet, ar for en
god sak.

Dessutom maste anlaggningarna skotas och underhallas, nagot som kan bli
”jobbigt”. Till detta kopplade vissa av de intervjuade att ytterligare en
svarighet skulle kunna vara att den som inte ar sarskilt teknisk maste ta hjalp
av nagon el-kunnig for att installera produkten. Detta ar ndgot som hushall 7
reflekterade over:

Vi ska ju installera den har ocksa. Jag ar ju inte den mest handiga
och man har inte tid riktigt att installera den. Det ska vara enkelt
att installera den. Det ar a och o, det ska helst fungera direkt.

Ocksd hushall 12 resonerade kring anlaggningens funktion. Till exempel
uttryckte han funderingar om huruvida det &r enkelt att skoéta ett
vindkraftverk, samt om den kommer att halla och fungera som den ska,
farhdgor som grundas pa berattelser om andras problem med vindturbiner.
Dock har han tagit reda pa mer information och tror att turbinerna, trots allt,
verkar fungera.
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6.1.3 Skal till och férdelar med egenproduktion av el

Varfor har da hushallen blivit intresserade av idén att producera sin egen el:
vilka &r de framsta drivkrafterna for att skaffa denna 16sning?

Miljotankande och harmoniering med livsstilen

Hushallsmedlem 1a berattade att denne ar overtygad om att smaskalig
elproduktion ar ratt ur ett hallbarhetsperspektiv: inte bara infor framtiden
utan redan nu och har “liksom mentalt forberett sig pa det har lange”.

Just miljoaspekten var ocksa det som flertalet av de intervjuade framholl:
“det ar miljon, vi maste tanka pa den.”, var ett vanligt svar. De aterkom ofta
till vikten av att leva i harmoni med naturen, nagot som enligt dessa
innefattar att leva sa miljovanligt som det bara gar i alla livets och vardagens
aktiviteter, till exempel genom att undvika langa resor och spara energi
“fanatiskt”. Egenproduktion av el ar ett viktigt led i detta tankesatt. Hushall 3,
till exempel, letar efter en kombination av vind och solenergi for att klara sitt
elbehov i sin bostad pa landsbygden. Hushallsmedlem 3 b berattade att hon
stravar efter att leva ett si ekologiskt hallbart liv som mdjligt och att
egenproducerad el ar en avgdrande del av denna grundprincip:

Det ar ju helt klart s& att vi inte ska satta fotspar pa jorden utan
med aktning och vardighet mdta miljon, inte stjala resurser utan
nyttja det vi far till skanks... Det ar en djup vardegrund for mig.

Aven hushéall 12, som star i begrepp att investera i en vindturbin som ska
installeras p& tomten i skargarden, papekade miljéaspekten. Han vill minska
den belastning som hans energikonsumtion ger upphov till: "grundmotivet ar
att jag vill minska mina avtryck och att producera min egen el ar ett satt att
klara det”. Hushall 13 beskrev sitt beslut att skaffa solceller som “en
manifestation av tanken” medan hushall 17, som overvager att skaffa en
vindturbin, framhdoll att denna egenproduktion harmoniserar med familjens
satt att leva:

Det ar egentligen primart av miljoskal. Vi har varit inne pa det har
med vad man &ter, vem som tillverkar det man ater och av vad
och hela den biten. Miljomedvetenheten har vi haft med oss hela
vart liv. Vi ar medlemmar i Greenpeace och SNF och allt sant dar.

Symbolik och handlingskraft

For de allra flesta ar alltsa miljomedvetenhet det primara skalet och att
investera i en produktionsanlaggning ar ocksa ett satt att agera i praktiken.
Eller som hushall 9, som &r intresserad av en losning med solceller, uttryckte
det:

Det skulle kdnnas bra, som att jag faktiskt skulle géra nagot. Jag

vill hjélpa till, det &r en medkansla med naturen, till allt. Det ar en
stor drivkraft for mig.
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For ndgra har investeringen dven ett symboliskt varde. Det ar ett satt att visa
omgivningen att det ar mojligt att agera och goéra nagot - aven som
privatperson. Att investera i en anlaggning ar ett satt att statuera ett exempel
och forhoppningen ar att vanner, slakt och andra ska félja efter. Hushall 5
funderar p& att investera i balkong-el och beskrev det s& har: “Jag vill forega
med gott exempel. Om andra ser att jag har bérjat gor min egen el, ja, da
kanske jag kan sporra dem till att gora likadant.” Hushall 7 som évervager att
skaffa solpaneler uttryckte sig sa har:

Vi kommer inte att gora sd att kolkraftverk forsvinner men kanske
kan vi fungera som ett foredome for andra sa att de kan folja
efter.

For vissa ar alltsad investeringen ett satt att paverka och inspirera andra.
Andra tror p& konsumentmakt: om alla envist képer ekologiska alternativ och
gor egen, gron, el kommer kanske de icke-ekologiska, konventionella
produkterna till slut inte finnas kvar. Svarigheten, menade en respondent,
ligger i att motivera sig sjalv: varfor ska jag goéra ndgot nar det spelar sa
liten roll?”. Dock, och &ven om de &r medvetna om att de sjalva inte kommer
att gora nagon skillnad i det stora hela, finns alltsa en tro till konsumentens
makt for att pd den vagen visa att ett intresse finns for denna lésning - och
pa att individen faktiskt kan gora nagot.

Som protest mot stora energiaktdrer och ”’storebrorssamhallet”

Vidare uppger flera hushall att investeringen ar en sorts “protest mot
systemet” med dess stora, dominerande aktorer: "det skulle vara kul att
kunna napsa Vattenfall!”. Det menade till exempel hushall 6 som funderar pa
att kopa solpaneler. "Det hade varit fantastiskt om man hade kunnat koppla
loss sig fran elbolagen och skota det har sjalv. Det var min drivkraft och jag
blev mycket glad nar jag blev uppmarksammad pa den har mdéjligheten.” Det
menade hushall 8 som efter visst dvervagande dnda valde bort denna I6sning
till forman for vindkraftandelar, ndgot som bland annat beror pa att han blev
varse att han fortfarande skulle behdva vara uppkopplad mot elnatet. Andra
riktar framforallt kritik mot att de stora aktérerna saljer icke fornyelsebar
energi fran koldioxidbaserade produktionskallor. Hushall 4 har investerat i en
vindturbin och menar att beslutet att bérja producera sin egen el till viss del
ar en protest mot de stora elbolagen och den smutsiga "skitel” de producerar:
“det ar lite sa har: nae!”, berattade hon under intervjun.

Nar hushall 1, som har investerat i en vindturbin pd 1000 W, fick
uppmaningen att utveckla varfor de valt att bodrja gora sin egen el svarade
hushallsmedlem 1 a:

Bara for att javlas med storsamhallet. Definitivt. BAde svensk och
internationell kraftproduktion samt distribution &r orattvis,
monopolistisk och kontraproduktiv. Foretagen arbetar inte i folkets
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intresse, utan for att tjana pengar, vilket ju ar okej: det ska alla
foretag strava mot.

Problemet, enligt hushall 1, ar att dessa foretag inte nagon gang, vad de har
upplevt, ”har arbetat for att utveckla energiproduktion och distribution sa att
det blir till nytta for folk... De ags och styrs av storforetag, och hela samhallet
forlorar pa det”. Dessa bolag sviker darfor konsumenterna. Tjansten maste
istallet kunna utvecklas och erbjudas fler manniskor sad att fler kan bidra
genom smaskalig elproduktion, forklarade de.

Andra uttryckte sig lite mer forsiktigt. Hushall 9, till exempel, ar snarare ute
efter att irritera elnatsforetagen som har oligopolstallning: ”var livsstil
anvands pa ett spekulativt satt vilket gor att de stora elbolagen tjanar mycket
pengar pa hur vi lever och anvander energi”. Detta ar nagot han staller sig
negativ till och menar att egenproduktion av el kan bidra till att avhjalpa.

Bli sjalvférsdrjande

Flera av respondenterna som bor pa landsbygden eller i mer rurala omraden
framholl mojligheten att anvanda de naturliga forutsattningarna i naromradet
for att p&4 den vagen producera enerdi, ett bade logiskt och praktiskt
alternativ, enligt hushallen. Det "kanns dumt” att inte gora sin egen el, nar nu
“solen bara vraker p&~”, luften ar fri och mdjligheterna till egenproduktion
finns, menade de. "Hade jag bott i ett land med mer sol, skulle jag bygga ut
och skaffa fler solceller.” Det konstaterade hushadll 2 som har installerat
solceller pa sin skogsnara tomt. Hushall 20 har kopt en vindturbin pa 1000 W
som han amnar installera pa sin tomt och berattade att han: "alltid funderat
pa vindkraft i skargarden”. Hushall 12 motiverade sitt férestdende koép av en
vindturbin sa har:

Eftersom jag har min egen mark och stora mdéjligheter att ta
tillvara vindens potential kdnns det vettigt att producera min egen
el, ungefar som att fiska sin egen fisk eller &ta sin egen potatis:
man gor det sjalv. Det tycker jag &ar haftigt. Man blir mer
sjalvgaende och det trivs jag med!

Séaledes kan hushallens elproduktion ocksa lankas till
sjalvforsorjningsaspekten. | sjalva verket betonade flera av de intervjuade
fordelen med okat oberoende och mindre sarbarhet vid saval kortare som
langre elavbrott och i handelse av force majeure: ”jag skulle ha kunnat klara
en langre tids belagring med hjalp av ved och den héar snurran!”,
kommenterade hushall 8. For vissa ar ett mal pa lite langre sikt just att bli
helt sjalvforsérjande och ”"kunna kapa den dar elkabeln [till elnatet]”. Andra
vill 6ka kontrollen Over sin energisituation. Exempelvis vill nagra hushall
kunna tanka sin elbil direkt pa garden, nagot de anser att en egen
produktionsanlaggning ar lite av en férutsattning for att klara.

A andra sidan framholl ndgra av de intervjuade att férdelen med denna
Iosning ar just att de fortfarande har kvar sitt vanliga elbolag om nagot skulle
handa, det ar en sorts sakerhet: "man har ba&de och.. man har viss
elférsorjning i vilket fall, aven om det andra skulle fallera”, resonerade till
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exempel hushdll 5. Den egenproducerade elen tjanar darfor till att "stotta
upp” den kopta och d&ven om malsattningen ofta ar att kunna minska andelen
kopt el star inte sjalvforsorjningsaspekten i fokus.

Ekonomisk vinning?

Malet att bli helt sjalvforsorjande marks framforallt bland de tva hushall som
har investerat i de storre vindturbinerna p&a 10 kW, nagot som
anlaggningarnas kapacitet ocksd mojliggor. Dessa ser ocksa i storst
utstrackning ekonomiska fordelar och tror sig snabbt kunna radkna hem
investeringen, aven om miljoaspekten marks aven har. Hushall 18 berattade
att han till en bérjan 6vervagde att kbpa en mindre turbin pa 2 eller 5 kW,
men eftersom han insag att dessa inte skulle kunna tacka hela hans elbehov
foll istallet valet pa en anlaggning pa 10 kW. P& frdgan om varfér han valt att
kdépa en anlaggning forklarade han att miljoskél forvisso ligger i grunden men
att det hela ocksd maste vara ekonomiskt forsvarbart: investeringen maste ga
att rakna hem. | och med sparade elkostnader ar detta ocksd nagot han tror
sig kunna gora med sin anlaggning pa 10 kW. Ocksa hushall 19 har kopt ett
vindkraftverk p& 10 kW och resonerade pa ett liknande satt:

Jag raknar kallt med att energipriset kommer att ligga pa det
dubbla om 10 ar. Dessutom, kan jag bidra nagot positivt for miljon
sa ar det en bonus.

Dock uttryckte aven hushall med vindturbiner pa 1000W och solpaneler pa
300 till 540W ekonomiska argument: bade for och emot att investera i en
anlaggning. En del av dessa kalkylerar pa avkastning och ekonomisk vinning
och ser fram emot den lagandring®® som kommer att géra det enklare och
billigare for privatpersoner att sélja den egenproducerade elen tillbaka till
natet. Det ar ndgot som hushall 14, som oOvervager att investera i en
vindturbin, ser fram emot:

Det som &ar s bra med den har losningen ar att du kan skicka
tillbaka den el du inte anvander till natet. Jag far mer ut av det pa
det sattet. Men som pa sommaren, da anvander jag ju anda inte
sd mycket energi och d& kan jag ju lika garna salja tillbaka det.
Och sen, om kanske tio ar s& kommer det att vara lite som en
sorts pensionsforsakring. Men just nu vantar jag pa att riksdagen
ska besluta vad som ska handa.

Vissa hushall ser alltsa positivt pa den eventuella lagandring som kommer att
gora det modjligt att salja den egenproducerade elen till natet. Exempelvis
menade nagra att de, om de far igen de investerade pengarna, kommer att
kopa ytterligare produktionsanldggningar. Ekonomisk vinst &r ingen
ursprunglig drivkraft for dessa hushall, men daremot en positiv effekt som

83 Med hanvisning till Lennart Séders utredning "Béttre kontakt via natet” SOU
2008:13.
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mojliggdor nyinvesteringar: "Vi &ar grona vagare utan att vara naiva”,
kommenterade en av de intervjuade.

For de flesta finns emellertid inga omedelbara ekonomiska motiv, tvartom:
“jag forvantar mig inte att bli rik”, resonerade hushall 12, medan hushall 20
ser den egenproducerade elen som “ett litet bidrag till elkonsumtionen”.
Hushall 13 berattade att hon inte ser sin anlaggning som ett satt att forbilliga
elen. Detta eftersom hon misstanker att solcellerna kommer att vara utslitna
innan de har betalat av sig: "de genererar ju inte s mycket”. Aven hushall 2
var inne pa den linjen och fastslog att han “nog har den dyraste elen
haromkring”, nagot som har att géra med att produkterna i sig ar
kostsamma. Aven om det inte 4r ndgot han har tagit med i berdkningen
menade han att l6sningen kanske ar en investering som kan bli I1onsam pa
sikt. Detta eftersom han tror att elpriserna kommer att stiga kraftigt.

Ytterligare nagra hushall berattade att tillskottet till den egna ekonomin har
nagon slags betydelse men att det "definitivt ar sekundart”. Den installningen
delades av flera av de intervjuade d&ven om de samtidigt framholl méjligheten
att anvanda sig av nettomatare®* for att pa sd vis kunna dra fordel av att vara
smaskalig elproducent.?®

Aven om de flesta inte har nagra direkta planer pa att tjana pengar, som i
fallet med hushall 14, finns alltsa finansiella motiv delvis med i bakgrunden. |
ett lite langre perspektiv, och i takt med stigande elpriser, kan investeringen
komma att l6na sig. Nagra menade ocksa att avskrivningstiden anda inte ar
sarskilt lang. Samtidigt beskrev hushall 17 svarigheten med att géra en kalkyl
och rékna pa avskrivningstiden:

Det ar svart att gora en san kalkyl: om jag skulle gora en san
kalkyl nu med den har air-dolphinsnurran mot faktisk elkostnad s&
hamnar jag sakert p& manga ars payofftid men det ar inte den
korrekta kalkylen. Da maste man gora ett antagande pa
prisutveckling pa el och gissa att den stiger med 30 % pa tre ar
eller nat.

Enkel teknik

En sista aspekt som hushallen gav uttryck for har att gora med sjalva
tekniken: hur produktionsanlaggningarna fungerar och den teknologi de
bygger pa. Framforallt ar det enkelheten som uppskattas: flera uttryckte till
exempel en fortjusning dver att produkterna producerar el rakt in i eluttaget
och kan anvandas av lekman utan nagon storre teknisk kompetens.
Exempelvis blev hushallsmedlem 1 a, som har investerat i en vindturbin,
enligt egen utsago ”latt fortjust” ndr han horde talas om ”detta fantastiska att
man kan sticka in en kontakt och f& ut el”. Framforallt ar det vindturbinerna
pa 1000 W samt solpaneler som tilltalar de hushall som menade att de aldrig
skulle investera i “riktiga” vindkraftverk samt solceller eftersom de &ar for
tekniskt avancerade och komplicerade. Dessa smaskaliga l6sningar ar bade
enklare att forsta, installera och mandvrera, nagot de intervjuade kopplade till

84 som visar hur mycket el hushallet skickar ut till respektive tar in frAn néatet.
85 Hushallen gav &ven uttryck for negativa omdémen om nettoméatare. For vidare
resonemang, se kapitel "Hushallens relation till energibolagen”.

40



ELFORSK

konceptet med véxelriktare och omvandlare som ger el direkt i uttaget.
Dessutom behovs inget batteripaket som maste héllas ordning pd&, menade
nagra.

Aspekten att egenproduktion av el ar ett "kul” koncept ar nagot flera av de
intervjuade framholl: “det &ar en kul grej att gora sin egen ell” Flera
uppskattar aven tanken pa att kunna se sin elméatare visa den el de sjalva
producerat. Andra gjorde en koppling till designaspekten: "de ser lackra ut,
val” och att det ar “modernt”: de investerar hellre i solceller och vindturbiner
an lagger pengar pa annan lyxkonsumtion.

6.1.4 Synen pa graden av produktupplysning

Flertalet hushall tycker att de fatt tillracklig produktinformation fran
aterforsaljarna. 1 stor utstrackning har de ocksa fatt svar pa sina fragor och
den hjalp de onskat. Nar det galler Egen El berattade till exempel hushall 5 att
han bestédllt information om hur deras balkong-el fungerar rent praktiskt,
nagot han tycker har fungerat bra. Informationen skickades omgaende och
har varit tillrécklig, aven om han tror att han kommer att behtva skaffa
ytterligare information infor ett eventuellt inkdp. Det har inte varit svart att fa
kontakt med Egen El, menade han vidare. Det ar en asikt han delar med
ovriga intervjuade Egen El-kunder och som ocks& stammer Overrens med vad
som framkom under intervjun med Egen El, namligen att foretaget har som
ambition att utveckla sina produkter och konceptet med egenproduktion av el
tillsammans med kunderna. Egen El-kunderna menade att de snabbt fatt sina
fragor besvarade alternativt tips pa andra som kan svara. Andra har laddat
ned den information som finns pa aterforsaljarnas hemsidor och tror aven att
de skulle kunna f& mer information om de ville.

Aven om de flesta tror att de skulle kunna skaffa sig mer information fran
Egen El om de sa ville finns ocksd hushall som saknar information, bland
annat om hur sjalva installationen gar till/ska ga till. Hushall 7 menade till
exempel att: "det verkar enkelt”, men staller sig anda lite tvekande till om det
verkligen ar sa okomplicerat som det verkar och hur eventuell
installationshjalp ska ga till: vad kostar det och vem ska goéra det? Andra
efterfrdgar mer teknikinformation och mer detaljerad upplysning om
produkterna, bland annat om hur vaxelriktaren fungerar. Ytterligare nagra
funderade kring hur det blir att byta elmatare och vad som hander om man
forbrukar mer, till exempel om man har en trefasspis, eller om man vill ha
flera anldggningar: hur fungerar de tillsammans?

Egen El har som policy att kunder som 6nskar kdpa en anlaggning samtidigt
maste byta till en elleverantor som saljer fornyelsebar energi. Vi fragade
darfor de intervjuade hur de ser pa detta, nagot i princip alla tyckte var i sin
ordning. En intervjuad opponerade sig dock och menade att hushall som
valjer att géra denna typ av investering redan innan ar miljdmedvetna och
darmed kapabla att fatta "ratt” beslut vad géller elleverantor.
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6.2 Installation, funktion och andra omstallningar bland de
hushall som producerar sin egen el

I enlighet med vad som framkom tidigare har alltsd fem av de totalt nio
hushall som gjort investeringen annu inte tagit anlaggningen i bruk och
beskrivs darfor inte i kapitlet nedan. Har ligger fokus istdllet pa de fyra
hushall som har installerat och borjat anvanda sina anlaggningar samt hur de
har upplevt processen kring och efter detta.

6.2.1 Installationsprocessen och instruktioner fran aterforsaljaren

Hushall 1 har kopt en vindturbin frdn Egen El och uppgav att de inte har fatt
sarskilt mycket information om produkten men att den var mycket enkel att
bestalla o6ver Internet. Forskottsbetalning tillampades. Enligt paret ké&ndes
detta & ena sidan markligt, men & andra sidan forstod de att betalning maste
ske fore bestallning. Dessutom litar de pa féretaget och om nagot skulle ga fel
vet de var &garen befinner sig. Enligt paret var beskrivningen av hur
monteringen skulle ga till enkel, men det fanns anda detaljer de undrade Over
i samband med detta. Till exempel hade de vid tidpunkten for sjalva
uppmonteringen fatt kunskap om att bygglov behdvs om vindturbinen
placeras pa huset, ndgot som inte framkommit av informationen p& Egen Els
hemsida. Bygglov ansdktes om och beviljades ocksa sedermera. Kostnaden
for bygglovet var 750 kronor. Vidare var den sladd som levererades
tillsammans med vindturbinen for kort. Detta trots att paret hade informerat
foretaget om att de behtvde en viss sladdlangd, nagot som ocksad hade
utlovats. Efter att felet patalats dok s& nya sladdar upp, men denna gang utan
sladdhylsor.

Hushall 1 berattade aven att det saknades information om hur sjalva den
elektriska monteringen skulle ga till, hur kablar ska skarvas och sa vidare:
”Och det ar ju nagot som alla (som koper produkten) maste gora”, menade
de: "Forsok att pula in den”, var radet nar paret kontaktade foretaget. "Nu
loste det sig anda pa ett bra satt, men det ar lite synd att det brister gallande
den tekniska biten”, kommenterade de under intervjun. Slutligen berattade de
att sjalva uppresandet av vindturbinen inte var helt latt att organisera - vilket
bland annat har att géra med att delarna ar tunga och ska upp flera meter
frdn marken - men klarades anda av tack vare “fiffiga idéer” och nagra extra
hander.

Hushall 2 installerade produkten fran Egen El sjalv. Eftersom han dels ar
elektriker och dels ar van att hantera solceller, upplevde han inga problem i
samband med installationen och saknade personligen heller ingen information
om hur detta gar till. Daremot tycker han, rent generellt, inte att
aterforsaljaren gav tillracklig upplysning om hur solceller bor installeras for att
fungera optimalt, nagot han tycker att foretaget borde upplysa lekman om.
Istallet fick han sjalv bistd foretaget med denna information.

Emellertid blev leveransen nagot forsenad. Detta ar dock nagot som han har
forstaelse for att det kan vara sa i borjan “eftersom detta ar helt nytt for
dem”.

Hushall 11, som kopte sin vindturbin for ett flertal &r sedan av ett foretag han
inte minns namnet pa, kan inte dra sig till minnes nagra sarskilda svarigheter
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i samband med installationen. Inte heller kan han erinra sig att han saknade
nagon information fran det foretag som salde anlaggningen. Hushall 13
berattade att hushallet fick hjalp fran Egen El med installation och att hela
processen fortlopte utan problem. Inte heller saknade hon nagon information
rérande sjélva installationen.

6.2.2 Funktion enligt forvantan?

Sa, hur har da produkterna fungerat? | fallet med hushall 1 verkar resultatet
vara aningen blygsamt:

Vi vet inte. Jag tycker att den har producerat jattelite el.

Det menade hushallsmedlem 1 a och tillade att turbinen pa 1, 5 méanad har
producerat 22, 4 kWh. "Men vi vet ju inte hur mycket den ska producera”,
resonerade de vidare. Turbinens maxeffekt ligger p& runt 1000 W men da
maste vinden vara uppe i tio sekundmeter. Dock ska den ge tio W redan vid
tva-tre sekundmeter och 50 vid fyra sekundmeter. Tillaggas kan att hushall 1
inte p& forhand har kontrollerat hur stark vinden faktiskt &r pa garden och
darfor inte vet hur det stér till med vindstyrkan och darmed inte heller sakert
kan veta vilken produktion de kan forvanta sig. Vi tycker att har blaser det
jamt, men det kanske bara ar tre sekundmeter och da ger den inte mycket”,
menade de. Hushéallsmedlem 1 a berattade att aterférsaljaren av produkten
har uppskattat effekten till uppemot 1500 kWh: "vad de nu fatt det ifran, de
har aldrig varit har”. Dock tror han inte att det ar nagot forsaljningsknep utan
en siffra som framkommit nar han och aterforsaljaren diskuterade den
bristande effekten pa telefon. Dock har de ”anda aldrig raknat med att bli
sjalvforsorjande, det ar mer ett ideellt forsok”, menade hushéallsmedlem 1 b.
Dessutom har vindturbinen fatt stor uppmarksamhet av omgivningen, nagot
de verkar n6jda med.

Hushall 2 har bara haft sina solpaneler pa 540 W i nagra veckor och det ar
darmed svart att gora nagon riktig utvardering av hur mycket el den
producerar. S& har langt ar han dock ndjd: “det ar kul att gora el till sig sjalv
och att g& och titta pa elmataren och se att den star stilll” Anlaggningen
producerar som den ska och han uppskattar att solpanelerna, vid mycket bra
vader, kan producera sa mycket att han klarar sitt grundbehov av energi fran
solpanelerna.

Hushall 11 berattade att den vindturbin han haft i bruk i ett tiotal ar fungerar
som ett tillskott (cirka fem procent av totalbehovet) till den el han far fran
sina vindandelar och att han &r noéjd med anlaggningens funktion. Aven
hushall 13 ar n6jd med sin anlaggning och tycker att solcellerna pa 540 W sa
har langt har fungerat bra: “det ar kul att kunna se hur mycket de
producerar”, kommenterade hon. Vid tiden for intervjun har anlaggningen
varit igang i cirka tre manader.
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6.2.3 Ingen storre forandring av elférbrukningen

Har da& hushallen blivit mer medvetna om sin elanvandning sedan de
installerat I6sningen for egenproduktion av el och hur marks det i s& fall? Har
nagon i hushallet andrat sitt beteende efter det att l6sningen installerats?

Tre av fyra hushall har alltsa haft sin anlaggning i bruk under en relativt kort
tid, vilket gor det svart att utvardera eventuella forandringar i
energibeteendet. Dock menade de sjalva att de inte ser ndgon storre skillnad.
Hushallsmedlemmarna 1 a och b berattade att de alltid har varit medvetna
om sin energikonsumtion och att detta inte har forandrats efter installationen
av anlaggningen. Dock, resonerade de vidare, ar det lite svart att dra nagra
riktiga slutsatser darom eftersom snurran, sa har langt, i princip inte har
producerat nagon el.

Inte heller hushall 2 marker nagon férandring i sitt energibeteende. Han har
alltid tankt i energisparartermer och kommer inte att bdrja slésa nu: "jag
trampar ju pa som vanligt, som jag alltid gjort, jag behover inte andra nagot i
mitt beteende”. Dessutom maste han &anda kopa el for att klara
uppvarmningen, vilket kostar: “det har & mer som ett komplement” men
innebar anda att han kommer att behéva kdépa mindre energi. "Men man
kanske bérjar tavla med sig sjalv for att se hur mycket man kan minska
energikonsumtionen med”, funderade han vidare.

Inte heller hushéll 11 kan se nagra storre forandringar i sitt energibeteende:
till exempel har han alltid slagit av apparater och liknande sa att de inte star
pa vilolage och drar el nar de inte anvands. Egentligen ar det bara hushall 13
som kan se nagon forandring efter det att anlaggningen tagits i bruk. Aven
om hon papekade att hon alltid har varit ratt medveten - stangt av apparater
och slackt lampor etcetera - ar hon ”lite mer engagerad” nu och tittar pd
maéataren for att se hur mycket den har producerat. "Man blir mer medveten
och uppmaérksam”, forklarade hon.

6.3 Nu och framtiden- samhallets och energibolagens roll
for att premiera och underlatta hushallens
elproduktion

Under intervjuerna berattade flera av hushallsmedlemmarna om sin syn pa
energi: om de utmaningar, men ocksa ldsningar, som associeras till
energirelaterade fragor. Hushallsmedlem 1 a forde till exempel ett
resonemang om hur energi ska produceras och fordelas, ndgot som gar ut pa
att de energitoppar som uppstar nar forbrukningen ar som storst bor
undvikas. Istéllet ska manga sma producenter hjalpas at med elproduktionen
for att klara av ett energibehov som ar betydligt lagre, vilket i sin tur ska
klaras genom att energiforbrukningen - och da framst inom industrin -
fordelas jamnare over dygnet. Egenproducenterna av el ska saledes klara
grundbehovet av energi medan de storre elbolagen tillhandahaller el for de
energitoppar som framfor allt uppstdr inom industrin och i staderna.
Hushallen producerar el och byter mellan varandra, ena dagen producerar
nagon mer och vice versa.

Det positiva med smaskalig elproduktion var nagot som flera av hushallen tog
upp under intervjuerna. De framférde ocksa flera forslag pa vad saval
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energibolagen som samhallet i stort kan gora for att premiera detta. Detta
kommer att beskrivas narmare nedan.

6.3.1 Hushallens relation till energibolagen

Hur ser hushallen p& energibolagen? Vilken funktion anser de intervjuade att
elnatsforetag och elleverantorer ska ha och vilken service dnskas fran dessa?

Flera av de intervjuade uttryckte skepsis mot framfoérallt elnatsforetagen.
Medlemmarna i hushall 1 berattade exempelvis att de inte tror pa de stora
foretagen: “de har forbrukat sitt fortroende” medan hushall 11 kommenterade
sitt elnatsforetag enligt féljande:

De ar inte roliga att ha att gora med. Det har varit hemskt dalig
elleverans... de har inte direkt varit snalla mot kunderna.

Bland annat berattade han om perioder med dagliga stromavbrott, ndgot som
skett utan forvarning fran elnatsforetaget och som i sin tur skapat stora
bekymmer da han driver ett foretag hemifrdn och ar beroende av el for att
halla verksamheten igadng. Efter manga om och men satte dock
elnatsforetaget upp ett reservaggregat i anslutning till garden, men enligt
hushall 11 var skadan vid det laget till viss del redan skedd. Situationen har
dock forbattrats men han framholl samtidigt att det under halva sommaren
2008%° har varit sex-sju stromavbrott: “det &r inte klokt egentligen... de
(ledningarna) ar daligt underhallna”.

P& fragan hur hushall 11 ser pa idén att salja sin egenproducerade el, svarade
han att tanken ar god. Han skulle mycket val kunna ténka sig att séalja
eventuellt produktionsoverskott for att sedan kunna hamta hem el frdn natet
vid produktionsunderskott. Samtidigt berattade han att han garna vill bli helt
sjalvstandig gentemot energibolaget, en instillning han grundar pa det satt
de har skott sig (enligt beskrivet ovan).

6.3.2 Ersattning vid leverans till natet 6nskvéart men inte nédvandigt

Ockséa andra hushall uttryckte det dnskvarda i att kunna salja egenproducerad
el till natet, alternativt dra av en viss summa fran den egna elrakningen: "D&
kan jag anvanda mitt elnatsféretag som en stor lagringstank och anvanda el
frdn natet nar jag ar i stugan och leverera tillbaka nar jag inte ar dar”,
menade hushall 12. Aven hushall 13 berattade att hon garna skulle salja el i
liten skala till elleverantdren och/eller elnatsféretaget om méjligheten fanns:

Tank om alla som till exempel bor i skargarden skulle producera
sin egen el och salde det som blev 6ver, det vore ju suverant: da
kanske vi skulle kunna stanga nagra karnkraftverk! Miljopolitiskt ar
det ju en superbra idé att vi producerar var egen el. Sedan spelar
det ju ingen roll om man far betalt fér den energi man producerat

86 Intervjun gjordes i mitten av juli.
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eller far gratis energi nar man behover det. Det vore jattebra om
det kunde anvandas s& effektivt som mojligt.

Bada hushallen papekade dock att ekonomin inte ar en drivkraft i sig: el gor
de istallet for att det “kanns bra”. Hushall 12 framholl dessutom att det
viktiga ar att produktionsoverskottet kommer nagon till nytta, oavsett om han
far betalt for den eller inte: eftersom han har mdéjlighet att producera el, vill
han ocksa dela med mig av den.

Just aspekten med den ringa produktionsmangden ar nagot som flera hushall
patalade som ett hinder for att praktiskt kunna uppratta ett samarbete med
energibolagen: den mangd de producerar ar s marginell att den anda bara
réacker for att klara, eller, mer troligt, stotta upp den egna forbrukningen.
Andra menade att de inte tycker sig se att elnatsforetagen ar ”sarskilt
intresserade av den typen av samarbete”, medan ytterligare ndgra menade
att elnatsforetagen ar direkt motvilliga till samverkan. Bland annat berattade
hushall 4 att hon garna skulle se ett samarbete med sitt elnatsféretag for att
pad den vagen kunna tanka in produktionsoverskottet i elnatet: “det skulle
vara super”, men da utan elnatsforetagets “byrakrati, tjafs, och
revirpinkande”. Hon har lagt fortroende for elbolagen och staller sig darfor lite
tveksam till om detta ar mdojligt utan “en massa regelverk” och att
kostsamma matare maste installeras.

Ett annat hinder finns i de avgifter som elnatsforetagen tar ut. Exempelvis
berattade nagra att de garna skulle salja eller byta produktionséverskottet,
men att detta inte ar aktuellt med tanke pa natverksbolagens avgift for att
lasa av nettomataren. Har refererade vissa till de system som finns i andra
lander dar privata, smaskaliga, elproducenter och elbolagen “byter” el med
varandra och pa sa vis samarbetar i elproduktionen, nagot de staller dig
positiva till. Dar ar dessutom energibolagen mer positivt installda till denna
typ av Iésningar, menade de.

Flera av de intervjuade poadngterade alltsd att ekonomisk ersattning for den
egenproducerade elen eller ndgon annan form av kompensation fran
energibolagen vore onskvart — i alla fall om priset ar rimligt. Dock ar
hushallens motto oftare att bli mer sjalvforsérjande, inte att salja elen.
Dessutom ar ekonomisk vinning generellt inte den framsta drivkraften och
manga framholl ambitionen “att gora gott” snarare an ambitionen att tjana
pengar.

Detta kan exemplifieras med den installning som hushallsmedlem 1 b gav
uttryck for, namligen att hushallet inte behover f& betalt for elen. Snarare vill
hon producera och bidra for att géra en samhallsinsats “det var tanken”.
Apparaten &ar ju redan inkdpt, vilket i sin tur mdjliggjorts genom att
exempelvis vélja bort dyra bilar till forman for en billigare variant med lag
bransleforbrukning: ”och d& kan man fa tva, tre, fyra sa&dana har
(vindturbiner pa 1000 W) till priset av en V70, det du!” kommenterade
hushallsmedlem 1 a.

6.3.3 Mer service och enklare regelverk

Hushallen fick aven fragan om de hade varit intresserade om deras
elleverantér alternativt elnatsféretag hade lanserat en liknande tjanst for
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produktion av el, ett scenario flera av de intervjuade forhaller sig positiva till.
Andra svarade att en sadan l6sning skulle kunna vara tankbar: “om det inte
blir for dyrt, da ar det inte aktuellt”. Andra var mer skeptiska. Sa har menade
till exempel hushallsmedlem 1 a:

Da skulle vi nog ha tankt p& det noga... kanske om de hade kunnat
tala om vad de ska goéra av elen. Mja.

Vissa vill inte stodja de stora energibolagen och ar darfor tveksamma till ett
samarbete, bland annat da de misstanker att de samtidigt skulle vara
hanvisade att kopa deras (icke fornybara) el, ndgot de inte 6nskar sttdja
produktionen av. "For att jag ska vara intresserad av ett samarbete maste
elen vara miljocertifierad”, forklarade till exempel hushall 7.

Ytterligare nagra bedomer att en sadan kollaboration forvisso skulle vara
positiv. Samtidigt 6nskar de att elbolagen var mer samarbetsvilliga. "Det
borde inte vara si svart att gora sin egen el”, resonerade hushall 5. Den
service som efterfrdgas fran elnatsféretagen ar till exempel att de accepterar
systemet med nettoméatare fullt ut samt garanterar ett visst faststallt pris pa
det eventuella produktionsoverskott som hushallen levererar till natet. Hushall
6, & sin sida, klargjorde sin instéallning att elbolagen borde bli mer flexibla
infor privatpersoner som vill koppla in externa elgeneratorer, och da inte bara
i form av vind-el och solceller utan dven sma vattenkraftverk i form av gamla
kvarndammar och liknande. Slutligen tror nagra av de intervjuade
hushallsmedlemmarna inte pa ett scenario dar elbolagen/elnatsforetagen
erbjuder l6sningar eller samarbetar med smaskaliga elproducenter, i alla fall
inte inom den narmsta tiden. Sa har uttryckte till exempel hushall 2 det:

Det skulle de aldrig goéra, det kan jag inte tdnka mig: de gor det
struligare an det behdver vara och vill inte prata om det. De éar
riktigt motstraviga.

6.3.4 Hushallens syn pa offentliga styrmedel och stod

De flesta hushall som deltog i studien uppgav att de, rent generellt, ar
valinformerade vad galler frAgor om energi och energiférbrukning med mera.
Daremot far de sallan denna information frAn myndigheter, energiradgivare
eller dylikt. Istallet ar framst Internet, andra medier och kontakter av olika
slag de framsta kallorna till kunskap. De hushall som efterfrdgar stod fran det
offentliga vill framférallt ha mer praktisk information, till exempel
produktinformation och objektiva jamforelser av produkter.

Aven om detta vore onskvart kvarstar ett problem. Flera av de intervjuade
uppgav att de har relativt Iagt fortroende for offentliga instanser av typen
energiradgivning: de tvivlar helt enkelt pa deras kunskapsniva och i viss man
aven pa deras engagemang. Till exempel berattade vissa att de sjalva har fatt
upplysa energiradgivare och korrigera felaktig information medan andra
menar att deras lokala energirddgivare endast ger ytterst basal information
sdsom att slacka lampor och liknande rad.
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Generellt sett saknar alltsd inte de intervjuade hushallen information om
energi och energianvandning. Dock har nagra uttryckt onskemal om
investeringsstdd och andra bidrag till hushall som producerar eller 6vervager
att borja producera egen el. Detta, menade de, ar nagot som samhallet skulle
kunna bistd med pad samma satt som det gor till foretag som vill investera i
gron teknik: "for att visa att man tycker att det ar viktigt, det ar trots allt en
kostnad och alla kanske inte har rad”, kommenterade ett hushall. Andra
betonade betydelsen av enklare och mer effektiva lIdsningar som &r latta att
ta till sig for var och en, ndgot som i sin tur kan locka fler hushall att borja
producera sin egen el. Hushall 17, & sin sida, efterfragade mer kontinuitet
fran det offentligas sida:

Aktiviteten frAn myndigheterna ar, som jag uppfattar det, att det
gar i vagor. De allokerar medel for att gora en punktinsats pa ett
till tva ar.. Nar vi installerade varmepumpen fick vi bidrag fran
Boverket men ett ar senare var bidraget borta. Det finns inte
kontinuitet i energipolitiken. Man ville ju se langsiktig energipolitik
dar politikerna ar insatta i fragorna och inte bara haller pa med
budgettekniska grejer.

Andra menade att statens roll ar att mojliggora for folk att fatta egna beslut,
exempelvis genom att lagstifta om att elbolagen maste bidra med en
nettomatare hos den privatperson som vill borja producera el. Elbolagen far
heller inte lagga p& nagon extra avgift for detta. Overhuvudtaget ska
myndigheter forenkla for privatpersoner att producera el smaskaligt. Det
menade hushall 15:

Det ska mojliggoras for folk att jobba smaskaligt, inte med
pekpinnar att 'ni skall’ eller 'vi rekommenderar’. Det ska vara
enklare att genomfora det har. Det ska inte vara foér mycket
byrakrati. Jag tror pa smaskalighet.

Exempel pa hjalp som kommunala energiradgivare borde kunna bista med ar
en matare for att mata vindhastigheten for att utreda produktionspotentialen
innan en vindturbin installeras. Det menade nagra av hushéllen. Aven mer
praktisk upplysning och information om att mdjligheten att godra sin egen el
finns ar ndgot som efterfrdgas av det offentliga: kanske inte direkt for egen
del utan snarare for att sprida detta till dem som inte lika aktivt soker
information om miljé- och energifragor.

Enligt ndgra av hushallen ar ett satt att na ut till manniskor, samtidigt som
pekpinnar och intrang i det privata undviks, att félja Tysklands exempel dar
en privatperson som satter upp ett vindkraftverk garanteras att staten kodper
all 6verproduktion av el. Detta ger i sin tur sdkerhet och ett beslutsunderlag
till ekonomiska kalkyler p& framtida avkastning pa den egenproducerade elen
kontra rantabiliteten pa andra investeringar i aktier eller liknande: “Eftersom
du vet att du far si och s& mycket betalt for elen i 20 ar kan du valdigt latt
gora en kalkyl: istallet for pensionsforsakringar kan du ju satsa pa sant har”,
kommenterade exempelvis en av de intervjuade.
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Just detta att vi ar “lite pa efterkalken” i Sverige och att andra lander har
hunnit mycket langre né&r det géaller att uppmuntra och foérenkla for
privatpersoner att bli sméaskaliga producenter av el uttrycktes av flera hushall.
Enligt hushallen ar det framst statliga regelverk och olika typer av
subventionssystem som &r mer progressivt inriktade och utformade for att
underlatta privatpersoners elproduktion i andra lander. En forestallning ar
t.ex. att man i Spanien och Israel inte far bygga nya hus utan att samtidigt
installera solceller. En sadan hardare hallning ar ndgot som Sverige borde ta
efter: "Staten skulle kunna vara otroligt mycket tuffare i sina regleringar: pa
en skala 1-10 sd skulle de kunna vara 15 i tuffhet!”, menade en av de
intervjuade.

Slutligen vittnade de intervjuade aven om en mer positiv attityd till el-
producerande privatpersoner i andra lander. | Kalifornien och Tyskland, till
exempel, ar solceller en statussymbol som visar att man har rad att lagga ut
stora summor pengar. Just statusaspekten ar samtidigt ndgot som kan bidra
till att 6ka intresset for vindturbiner och olika solcellslésningar. Hushall 16
uttryckte det s& har:

Varfor betalar folk for dyra bilar? Man képer BMW och Mercedes
for man vill visa ndgot: man ger 40-50 000 kronor extra. Men som
i Tyskland, dar man ger bidrag, dar sager man: varfor har du inte
solceller pa taket? Har du inte fattat vad bra det har ar! Bredvid
Porchen maste man ha solceller pa taket annars ar man inte riktigt
funtad. Antingen ar man inte tillrackligt smart for att fatta hur bra
det ar, eller s& ar man inte tillrackligt miljomedveten eller s ar
man inte med sin tid och fattar att det ar det man ska ha. Kunde
man fa till det har vore det bra. Det finns ju inte brist p& pengar
men det &r det att man inte har insett att det ar frackt.

Jag tror man skulle satsa pa design for sadana har grejer: alltsa
det ar en “mercedes-solceller” han har pa taket och inte vanliga
solceller. Da betalar folk for det. Alla &r inte sa tekniskt insatta att
de inser att det ar samma saker men man betalar mer for det for
att det ar en annan logga pa den. Man skulle gora det anda dyrare
och flaschigare for det betalar folk for.
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7 Slutsatser

Marknaden for smaskalig elproduktion ar under stark utveckling och drivs av
engagerade aterforsaljare och hushall som vill paverka energisystemet sa att
det dels blir mer ekologiskt uthalligt och dels mindre centraliserat. Marknaden
far dock fortfarande anses som omogen och rutiner, tekniska detaljer,
regelverk med mera stadr under standig utveckling. Den mediala
uppmarksamheten kring bolaget Egen El varen 2008 har samtidigt fatt fler
hushall uppmarksammade pa att konceptet med egenproducerad el finns. Det
Okade intresset syns bland annat pa att antalet forfragningar hos leverantorer
och elnatsforetag okar. Aven Ostkrafts undersokning visar pa att det finns ett
intresse hos hushallen for dessa losningar. Det boérjar ocksd komma
aterforsaljare sdsom Egen El och Home Energy som marknadsfor sig till
hushall som &ar natanslutna och dar smaskaliga losningar ses som ett
komplement till att képa all el frAn kraftbolag. Om IKEA Greentechs satsning
blir lyckosam och solpaneler borjar saljas i IKEA-varuhusen lar ocksa
marknaden for dessa produkter 6ka markant.

Dock ar marknaden fortfarande omogen och Home Energi, Windon och Egen
El konstaterar alla att det an s& lange ar svart att forsorja sig pa att sialja
smaskaliga elproduktionskoncept till hushallen. Det saknas ocksa rutiner kring
forsaljning och installation av produkterna. Vissa bolag ansvarar idag for att
till exempel information till elnatsforetaget gar ut nar ett hushall som ar
anslutet till deras nat investerat i en anladggning. Detta géller dock inte for alla
bolag. Rutinerna kring sjalva installationen av produkterna &r underutvecklad
och hushall utan professionell kunskap forvantas hantera detta pa egen hand.
Om smaskalig elproduktion ska bli en marknad som kan vaxa behdver
professionella installatérer som kan installera eller hjalpa kunderna vid
installationen involveras av aterforsaljarna.

Elsakerhetsverket har, som vi sdg, ocksa tagit fram en broschyr for vad som
galler vid installation av smaskaliga elproducerande anlaggningar, vilket ar en
positiv utveckling. Men om man vill rikta sig till hushallen skulle man vinna pa
att g& mer rakt pd sak s&som de goér med de inledande tre punkterna.®’
Hushallen ar som vi har sett ndédvandigtvis inte intresserade av tekniken, men
mottagliga for information om hur de ska hantera dessa produkter. Det
hushallen efterfridgar ar en enkel forklaring av hur en saker installation gar
till, vad hushallen inte bor gora och varfér ett visst handhavande ar farligt, till
exempel att anlaggningen, om den kopplas in fel, kan stromfdra ett i dvrigt
stromlost nat, nadgot som i sin tur ar farligt for eventuella personer som
arbetar med natet. En sadan forklaring skulle hushallen forsta battre, snarare
an en beskrivning av att det finns risk for "bakspanning”, en formulering som
bara riskerar att spa pa hushallens motstand mot all form av byrakrati. Av
vikt ar ocksa att i nasta steg sprida denna information och gora den kand hos
elnatforetag, aterforsaljare samt hushall.

Konceptet med egenproducerad el ar nagot som ligger i linje med den
politiska viljeinriktningen. Det ar darfor viktigt att de svenska myndigheterna

87 Se kapitel 2.1.1 Elsékerhet.
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inte agnar sig at overbyrakratisering och i onddan kranglar till installationen
av dessa produkter for hushallen och darigenom hindrar en fortsatt
utveckling. Myndigheterna borde se som sin uppgift att arbeta med alla
marknadsaktorer, aven aterforsaljarna av smaskaliga anlaggningar och deras
kunder samt finna satt att utveckla enkla koncept som kan integreras i
energisystemet, vilket ocksa ar vad hushallen efterfragar.

Vi har &ven intervjuat elnatsféretagen som ganska strikt ser sin uppgift som
att de bara ska se till att leveransen av el, oavsett avsandare, fungerar i
natet. Foretagen sag positivt pd konceptet med att hushall producerar sin
egen el, aven om de ocksa pekade pa vissa problem vad galler elsakerhet och
hur elndten skulle klara av att ta emot denna el. ElInatsforetagen har dock &n
sa lange inte behovt engagera sig sa mycket i de mojligheter och hinder som
foljer av en stark utveckling av smaskalig elproduktion. Detta eftersom
intresset an s& lange varit s svagt. Darfor ar det ocksa oklart hur naten
klarar av att manga smaskaliga anlaggningar kopplas in och vilka
forstarkningar som kravs. Foretagen har inte heller genomfort nagra djupare
studier kring hur de nya timmatarna kan moéta kraven p& nettomatning eller
hur timmatning skulle kunna administreras. For tillfallet invantar foretagen
resultatet av Sdders natutredning.

Hushallen i var studie har likheter med Rogers Innovators eller Early
adopters. Det ar anvandare som ar relativt valutbildade med god inkomst.
Daremot ar kunskapen om sjalva produkterna inte sarskilt avgérande for vara
hushall nar de investerar i anlaggningarna. Det vara hushall har gemensamt
ar ett stort intresse for miljon och det oberoende av om de valt att investera
eller valt att avstd fran kopet. Generellt angav de fa eller inga ekonomiska
incitament for att investera i anlaggningen och de flesta menade att
investeringen inte kommer att aterbetala sig.

Generellt har hushallen inte sarskilt stor kunskap om tekniken. De &ar
engagerade i miljofrdgor och oroade for klimatforandringar. Samtidigt ar det
ingen som ifridgasatter om egenproducerad el verkligen &ar bra ur
miljosynpunkt och till exempel funderar pa hur miljopaverkan for produkterna
ser ut i ett livscykelperspektiv.

Om vi ser till de hushall som investerat i eller 6vervager att investera i en
anlaggning ar deras framsta motiv miljoskal i kombination med att de far ett
battre samvete alternativt det symboliska vardet av produkten. Flera hushall
aterkom till betydelsen av att kunna visa grannarna att de tanker pa miljon.
De menar sjalva att de har en ekologisk livsstil som de garna visar upp och
aven overfor till sin omgivning. Om vi jamféor med Hennings studie av
solfangare upplevde Hennings respondenter att de ville kunna motivera
investeringen ekonomiskt for sin omgivning. Detta ar inte alls lika
framtradande i var studie. Har racker miljoskal och den symboliska effekten
for hushallen.

Att just detta koncept valts beror p& att vanliga solceller och vindturbiner som
finns pa marknaden ofta uppfattas som for komplicerade, medan Egen El och
Home Energys produkter uppfattades som enklare for hushallen att hantera.
Detta har gett hushallen modet att faktiskt investera i egenproducerad el,
nagot flera har gatt och funderat pa under lang tid men kant att de saknat
teknisk kompetens for att klara.
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Andra motiv som dessa hushall diskuterar i relation till investeringen ar att
det blir som en protest mot bade stora energibolag och en stor byrakrati: de
vill kunna agera oberoende av elbolagen. Vissa framhaller ocksa att de vill bli
oberoende vid elavbrott och dven om sa inte kan bli fallet &r det fortfarande
ett motiv for hushallen.

For de hushdll som fortfarande 6vervager ett kop ar kostnaden ett stort
hinder. Losningarna uppfattas som dyra investeringar med lag elproduktivitet.
Dessa hushall var ocksd tveksamma till om de skulle kunna installera
produkterna korrekt sjalva, vilket gjorde att de tvekade infér hela
investeringen. Hushallen ville ocksa avvakta resultatet av Soders natutredning
for att se om det nya regelverket kommer att medféra lagre priser for
leverans av el till natet.

De hushall som beslutat att inte investera i dessa koncept har gjort detta av
framst tre skal: 1) ekonomiska orsaker; 2) de hittar ingen lamplig plats att
installera produkten pa och; 3) de vill inte stora och skapa grannosamja.

I relation till de ekonomiska aspekterna menade hushallen att konceptet var
dyrt och de sdg ingen mojlighet att investeringen skulle betala tillbaka sig.
Hushallen menade ocksa att det finns battre alternativ pA marknaden som ger
samma miljoférdelar.

Installationen var ett problem &ven for dessa hushall och da av tva skal.
Antingen var de tvungna att betala ndgon annan som installerade produkten
vilket skulle medféra ytterligare kostnad. Alternativt behévde de anvanda
ansenlig mangd av bade sin egen och sina vanners tid for att installera
produkterna sjalva. Detta var ett stort hinder som skulle 6verkommas.

Framst var det spekulanter p& vindturbinerna som framholl svarigheter med
att finna en plats att installera produkten pa och att man inte ville stora
grannarna. | dessa fall valde hushallen alternativet med vindkraftsandelar
istallet for att installera solceller. Vindkraft sadgs av dessa hushall som mer
effektiva an solceller. Solceller ar ocksa en teknik som dessa hushall saknar
fortroende for och som de menade behéver vidareutvecklas for att fungera i
Sverige.

Vara hushall ar som namnts miljomedvetna och vill géra val for miljon. De
tanker mycket kring vilka produkter de exempelvis ater och att miljomarkning
ska finnas. Vi kan samtidigt konstatera att tillagnande av smaskalig
elproduktion pa manga satt rimmar val med vart konsumtionssamhalle.
Istallet for att investera i en pool eller i en platt-TV, investerar vara hushall i
solceller eller mikrovind. Vara hushall har ofta en inkomst som ligger 6ver
genomsnittet i Sverige och har rdd med "lyxkonsumtion”, men de valjer att
investera i ndgot som kan anses bra for miljon. De kan i dessa fall konsumera
men fortfarande kanna att de varnar om och gor nagot gott fér miljon.

52



ELFORSK

8 Reflektioner infor framtiden

Som namndes i inledningen av slutsatserna ar marknaden for smaskalig
elproduktion pa hushallsnivd en omogen marknad under utveckling. Flera
tendenser tyder pd att marknaden kommer att véaxa. Aterforséljarna ser en
okad efterfrdgan, Ostkrafts undersokning pekar pa hushall som ar positiva till
egen elproduktion och IKEAs eventuella intrdde pa marknaden goér att
konceptet kan komma att f& en stor spridning bland manga hushall.

For att mikrovind och solceller ska kunna fa spridning och nd en majoritet av
svenska hushall behéver de ekonomiska hindren reduceras. Sverige har &n sa
lange varit restriktiv med att ge bidrag till mikrogenerering for att oka pa
spridningstakten. Pa kort sikt verkar detta dock som ett viktigt instrument.

Enklare administrativa rutiner och minskade krav p& bland annat timmatning
av smaskaliga anlaggningar ar efterlangtade och en forvantad utveckling
bland bade hushall och évriga aktérer.

Aven mer genomskinliga och tydliga regler kravs. ldag menar hushallen att de
ar utlamnade till energibolagens godtycke och att de har svart att forsta vad
det &r som galler néar de vill bérja producera el och/eller sélja el till natet.

Som namndes ovan kravs ocksa en kraftfull informationsinsats till hushallen
kring det befintliga regelverk som finns, och inte minst det som ror
elsakerhet. Just elsdkerhet ar i dagslaget en betydelsefull frdga som enbart
lyfts fram av elnatsforetagen och Svensk Energi. Hushallen och
aterforsaljarna har inte funderat s mycket kring detta och tar for givet att
eftersom produkterna ar sakra, kommer ocksa installation och drift vara
sakert. Vad som hander vid felaktig installation ar dock inte ndgot som hittills
problematiserats.

Samtidigt ar det viktigt att svenska myndigheter inte blir ytterligare ett hinder
i denna i grunden positiva utveckling, utan att man tillsammans med
aterforsaljarna och deras kunder arbetar pa att hitta sakra losningar som
samtidigt uppfyller kundernas 6nskemal om enkla helhetslésningar, typ plug-
inanlaggningar.

Som ocksd namndes ovan ar det aven viktigt att ta fram anvandarvanlig
information. For att se vilken information hushallen kan ta till sig verkar det
darfor angelaget att ta hjalp av medborgarpaneler eller fokusgrupper i detta
arbete. Det kan aven finnas poanger med att ge “byrakratin” ett ansikte. Till
exempel kan en bild pd en person som arbetar pd natet laggas in i en
informationsbroschyr. Denne far sedan beratta om den oro han/hon kanner
for att arbeta pd ett nat dar han/hon inte kan vara saker pa att det &r
spanningslost.

Att 16sa hushallens hinder vad galler att sjalva installera produkterna ar
avgorande for att fA en spridning av konceptet till en majoritet av
befolkningen. For att attrahera en majoritet av hushallen i Sverige kravs att
bolagen hittar rutiner for installationen sa att det ingar i konceptet. Det
hushallen efterfragar ar att kunna kopa en produkt som ar installerad och klar
och som bara ar att "plugga in” som reklamen séger. Dar ar marknaden dock
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inte idag och losningarna maste utvecklas och inkludera installationsmoment i
konceptet for att attrahera fler kdpare.

Fragor som ror forsakringar och service av produkterna ar ocksa outvecklade.
Marknaden bygger i dagslaget pa personliga relationer mellan saljare och
kopare. Kdparna ar inte fler an att aterforsaljarna kan halla personlig kontakt
med dem och sjalva ge service vid behov. Vidare séljs konceptet med
argumentet att det ar underhdllsfritt och fa aterforsaljare erbjuder
serviceavtal. Att ha aterkommande tillsyn 6ver anlaggningarna, inte minst for
att sakerstalla sdkerheten for anvéndarna, borde bli relevant om marknaden
vaxer och aterforsaljarna inte kommer att ha tid att personligen hjalpa alla.

Aven rutiner kring hur kommunikationen mellan elnatsforetag och
aterforsaljare av sol- och mikrovind sker behdver utvecklas.

Elnatsféretagen bor genomféra konsekvensutredningar for vad en véxande
marknad kan komma att innebara for dem. Behdver de nya elméatarna bytas
ut igen? Vilka administrativa rutiner ska utvecklas for att hantera matdata
fran ett stort antal kunder som vill skicka ut el p& natet? Vilka nat behover
forstarkas? Detta ar exempel pa fradgor som elnatsforetagen borde ta fram
information kring och da innan IKEA introducerar sitt koncept i varuhusen.

Energibolagen generellt borde ocksa titta pd den affairsmdjlighet som detta
koncept erbjuder. Smaskalig elproduktion ar en marknad som de kan sla sig
in pA och gora forsaljning av el fran solpaneler och mikrovind som ett
intressant mervarde att erbjuda kunderna. De hushall som vi intervjuade var
ofta positiva till detta, trots en i 6vrig ganska skeptisk syn pa energibolagen.

Det behdvs ocksa oberoende tester av de produkter som finns pa marknaden.
Nu ar kunderna utelamnade till aterforsaljarnas uppgifter om de egna
produkternas fortrafflighet.

Nagon aktor maste ocksd ta pa sig ansvaret att folja utvecklingen och se till
att frAgor som ror natens kapacitet, utveckling av informationsmaterial och
hur sakerhetsaspekter med konceptet ska hanteras inte gléms bort eller blir
akuta vid en snabb 6kning av smaskalig elproduktion.

For- och nackdelar med att f4 in dessa produkter i det svenska elsystemet
borde ocksa analyseras. Hur optimala dessa losningar ar ur ett
miljoperspektiv aterstar att utreda. Samtidigt kan det finnas andra varden
med att implementera dessa losningar sdsom att det bidrar till ett mer
distribuerat system. Det kan vara till fordel utifrdn varden som ror demokrati,
rattvisa, konkurrens, forsorjningstrygghet och sa vidare. Att belysa detta ar
ocksa av vikt for alla inblandade aktorer.
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9.1 Intervjuer
22 hushallsmedlemmar mellan perioden 080601-090331.

Egen EI 080924.

E.ON Nat 080917.

Fortum Distribution AB 080922.
Goteborg Energi AB 081017.
Hannevind 090112.

Home Energy 081010.
LegoElektronik 081106.
Solarit 081015.

Solarlab 081103.

Svensk Energi 080924.
Switchpower 081027.

Utsikt Nat AB 080919.
Vattenfall Nat 081009.
Windon 081015.
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