SOLEL
Utbyggnad av solel | Sverige

- mojligheter, utmaningar och systemeffekter
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Resultatblad 6:

Profu och Chalmers har fatt medel
fran SolEl-programmet for att
analysera méjligheter, utmaning-
ar och systemkonsekvenser rela-
terade till en storskalig expansion
av solel i Sverige. SolEl dr ett till-
ldmpat utvecklingsprogram som
bidrar till att den svenska mark-
naden for solceller expanderar
fran sma nischmarknader till att
pd lang sikt kunna vara en del av
en ekonomiskt hdllbar elproduk-
tion. Programmet samfinansieras
av ndringslivet (genom Energi-
forsk) och Energimyndigheten.

Investerarnas perspektiv pa solel

| resultatblad 4 (“Ar det Iénsamt att investera i solceller?”) redogjordes for hur I16nsamheten ser ut for olika
aktorer. En annan viktig aspekt i sammanhanget ar investerarnas syn pa solceller. | detta resultatblad ger vi
darfor en inblick avseende drivkrafter och hinder som upplevs av potentiella investerare. Urvalet av potenti-
ella investerare, i form av organisationer, ar relativt brett just for att fa en vidd i perspektivet pa investeringar
i solel. I intervjuerna har det ingatt foretradare for kommuner, landsting, byggbolag, fastighetsbolag, energi-
foretag, samt branschorgan och Energimyndigheten. (Smahussegmentet ar redan redovisat i resultatblad 2,

“Stort intresse for solel hos allménheten”.)

Synen pa solel skiljer sig till viss del mellan de olika aktérer-
na, men det finns ocksd manga delar som préaglas av samsyn.
Noterbart ar att bade byggbolag och fastighetsbolag behéver
ta hansyn till sina kunder, dvs. den som ska dga fastigheten
respektive sina hyresgaster. Sarskilt byggbolag maste sélja in
solel som koncept till sina kunder for att en investering ska
ske. Fastighetsbolag ager visserligen sin fastighet, men vill
anda forsoka ha med hyresgasterna for att 6ka samarbetet
och skapa langsiktiga relationer med dessa.

Klimatet ar huvudmotivet

Klimatfragan aterkommer som ett gemensamt huvudmotiv
till att investera i solel hos nastan alla aktorer. For exempelvis
fastighetsagare ar det 6vergripande malet vanligen att mins-
ka fastighetens klimatpaverkan, och da framst genom energi-
effektivisering. Men solel ses inte sallan som en viktig pussel-
bit for att na hela vagen till att bli klimatneutral.

Marknadsforing ar en annan viktig aspekt. For politiskt styrda
organisationer handlar det framst om att marknadsféra sig
mot allmdnheten, medan energibolag och fastighetsbolag
vill marknadsféra sig mot sina kunder. Det papekas ocksa att
man vill marknadsfora sig som en framsynt organisation for
att vara en attraktiv arbetsgivare som lockar till sig den basta
arbetskraften och darmed blir mer framgangsrik pa lang sikt.

Regelverket dr det storsta hindret

Begransningen for den egenkonsumerade elen om 255 kW
per juridisk person for energiskattebefrielse, ndmns av i prin-
cip alla som det storsta hindret for en fortsatt utbyggnad.
(Regelverket skall dock @ndras). Det finns dock nagra respon-
denter som menar att deras organisation fortsatter sin solel-
satsning trots denna begransning.
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Otydlighet gdllande stod och regelverk, samt onddigt kranglig
administration kopplad till dessa, upplevs ocksd som hinder.
Framst gadller det investeringsbidraget for solceller som an-
ses vara felkonstruerat. Man menar att eftersom besked om
investeringsbidrag tar lang tid far det valdigt liten positiv pa-
verkan (dessutom ar det osakert om man far stodet). Uppfatt-
ningen skiljer sig dock nagot at mellan respondenterna da vis-
sa menar att man inte alls tar hansyn till stddet, medan andra
inkluderar det helt eller delvis i sin investeringskalkyl, atmins-
tone i bérjan pa en tilldelningsperiod. Det konstateras ocksa
att investeringsstodet inte ar utformat for att stodja storre
anlaggningar da det finns en begransning om 1,2 MSEK som
maximalt stod. Detta innebar att det finns mindre incitament
att projektera for anlaggningar som ar storre an ca 0,5 MW da
man med dagens prisniva nar gransen for maximalt stod.

Ytterligare en faktor som inte ar ett direkt hinder, men som
fordrojer en utbyggnad, ar att en investering i solel maste taj-
ma renoveringsbehovet for ett tak. Detta beddms i nuldget
begransa takten for att installera solceller pa tak i relativt stor
utstrackning.
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Figur 1: Framsta drivkrafter och hinder for solel.

Investeringskalkylen skiljer sig stort mellan

aktorer

Den kalkylrdanta som anvands vid solelinvesteringar skiljer sig
kraftigt at mellan aktorerna, fran 3 % upp till 11 % (nominellt)
anges. Offentliga verksamheter anvander de lagsta rantor-
na medan de privata foretagen anvander hogre kalkylranta
(vanligen 6-8 %). Inom en koncern, som bedriver manga olika
verksamheter, innebar detta att det kan skilja ganska mycket
avseende vilken kalkylrdnta som anvadnds. Detta kan leda till
att det inte byggs solel pa de basta lagena, utan istéllet pa de
tak dar man anvander lagst kalkylranta (och/eller om de som
ar mest gynnande av stodsystemen).

Erfarenheter av solel ar goda

Erfarenheter fran solelinvesteringar ar generellt sett goda. Ex-
empelvis producerar anldggningarna vanligen mer el dn den
beddmning som gjordes i investeringskalkylen. Man menar
ocksa att det ar efterstravansvart att en anlaggning presterar
battre an kalkylerat, for att skapa en positiv upplevelse. Att in-
vesteringskalkylen blir ndgot samre, da man antagit en nagot
for 1ag produktion, dr i sammanhanget inte avgorande efter-
som huvudmotivet for att investera inte ar Idnsamhet.

Forutsattningarna for installation av solcellsanldaggningar
skiljer sig valdig mycket at beroende pa sammanhanget. Vid
installation pa byggnader, speciellt vid nybyggnation, finns
manga aspekter att beakta sdsom brandsakerhet, design, upp-
handling med mera. Det finns exempel pa installationer som
blivit dyrare an budgeterat, men det anses bero pa brister i
projekteringen och risken for detta borde bli mindre i framti-
den da man lart sig av dessa erfarenheter. Det papekas dock
att varje nybyggnation i viss utstrackning ar unik, sa processen
kan inte rationaliseras lika langt som i exempelvis industriella
sammanhang. Att bygga en markbaserad solcellsanlaggning ar
a andra sidan en valdigt enkel process. | ett exempel menade
man att det i genomférandet handlade framst om att soka till-
stand for kopplingsstationer, darefter var det i princip bara att
montera modulerna. Fér markbaserade solcellssystem finns
ocksa en stor férdel med att samlokalisera med vindkraftspar-
ker eftersom infrastruktur och elnatsanslutning finns pa plats.
Ett problem som namns avseende markbaserade solcellsan-
laggningar ar dock att det kan uppsta diskussioner om att man
for vissa platser anses ta vardefull jordbruksmark i ansprak.

Statligt stod ar nddvandigt idag, men inte
onskvart pa lang sikt

Aven om I6nsamheten inte &r huvudmotiv for att investera i
solel, sa ar statligt stod fortfarande viktigt i de flesta fall for att
undvika en alltfor dalig affar. De flesta ndmner att de inte vill
att det ska finnas stod langsiktigt utan att solel maste klara sig
pa egna meriter. Vissa respondenter ser dock en risk i att man
trappar ned stédet for mycket for tidigt.

Nyckelfaktorer for fortsatt utbyggnad

| dagslaget drivs utbyggnaden, som redan namnts, framst av
klimatfragan, medan I6nsamheten i investeringar ar narmast
en "hygienfaktor” som trots allt maste vara atminstone accep-
tabel. For att fa en stor volym solel langsiktigt behover dock
I6nsamheten bli battre. Det handlar framst om att det ska fin-
nas ett langsiktigt stabilt regelverk som ger rimliga forutsatt-
ningar snarare an kortsiktigt valdigt god lonsamhet. Att mins-
ka administrativt krangel, eller upplevelsen av detta, ar en del
som ingar i forbattringskonceptet, vilket papekas framst av
branschorganen och da sarskilt fér mindre investerare. P3 lite
langre sikt uppges det bli viktigt att kunna hantera solelens
variabilitet pa ett effektivt satt, dels genom lagring och dels
genom forbattrad dverforingskapacitet.
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Figur 2: Nyckelfaktorer for en fortsatt expansion av solel.
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MER INFORMATION OM PROJEKTET:

Mer om Solel-projektet finns att ldsa pa
Profus och Energiforsks hemsidor: www.
profu.se och www.energiforsk.se/program/
solel/.
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