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”Fastighetsägare kommer de 
närmaste åren att tvingas göra 

stora insatser för att ’spara energi’, 
även på värmesidan. 

Det är bättre för fjärrvärmebolaget 
att ta en proaktiv roll, än att bara 

stå och titta på när värme-
pumparna installeras...”



Kund Kundsson

Mitt Mälarenergi

Exempel från samverkansprojektet Mälarenergi x Envista:

Bilden hämtad från preliminär version av plattform 
för Kund med högre nivå av driftavtal (silver/guld).
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12873912 Bågevägen 16-48

Bilden innehåller fingerade data.



Exempel från samverkansprojektet Mälarenergi x Envista:

Bilden hämtad från preliminär version av plattform 
för Kund med högre nivå av driftavtal (silver/guld).
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12873912 Bågevägen 16-48

Indikerad sparpotential. 
Här finns lönsamma 

åtgärder att göra!

Bilden innehåller fingerade data.



Låg förbrukning vintertid Hög förbrukning vintertid 

Hög baslast över hela året

Förbrukning motsvarar 
liknande byggnaders

Faktiskt förbrukning

Förväntad förbrukning
(Envista Benchmark)
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Envista Benchmark fjärrvärme (ML/AI)
Resultat från fem analyserade fjärrvärmeabonnemang med företagstaxa

OptimeringRenovering
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Exempel från samverkansprojektet Mälarenergi x Envista:

Bilden hämtad från preliminär version av Mälarenergis 
interna plattform för kundkännedom och analys.
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Bilden innehåller fingerade data.



Bilden innehåller fingerade data.



Bilden innehåller fingerade data.



Bilden innehåller fingerade data.



Partners
Myndigheter
Finansiärer

FastighetsägareFjärrvärmebolag
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Vision om samverkan för 
effektivare resursanvändning 
på energisystemnivå



LÄGRE DRIFTKOSTNAD,
ÖKAT FASTIGHETSVÄRDE

Lokalisera och åtgärda fel i beståndet, minska 

driftkostnaden och öka ditt fastighetsvärde.

Ökad förståelse för prismodellen och för 

energisystemet i stort bidrar till rätt åtgärder 

i fastighetsbeståndet. 

Nyttiggörande av befintlig data möjliggör 

en snabb digital transformation.

NÖJDARE MEDARBETARE 
OCH HYRESGÄSTER

Öka den interna effektiviteten med 

användarvänlig plattform som skapar 

helhetstänk i förvaltningen.

FÖRSTÅELSE GER RÄTT 
UNDERLAG TILL BESLUT

BREDDAT UTBUD

KUNDRELATION

DIGITALISERING

Ökad kundkännedom, ökad service och 

engagemang skapar goda relationer

En mer diversifierad affär med 

kringtjänster som erbjuder mer 

än bara kilowattimmar.

NYTTOR FÖR FJÄRRVÄRME- NYTTOR FÖR FJÄRRVÄRME-
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Vill du 
veta mer?

Hör av er:
teodor.hovenberg@envista.se 

mailto:teodor.hovenberg@envista.se
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